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Raio-X do confinamento

Expedicao PeseBem revela os desafios da pecuaria intensiva em Goias

Avicultura Feijao
Mercado aquecido FAEG Tecnologia e irrigacao
amplia oportunidades elevam produtividade,
para diferentes perfis SENAR mas rentabilidade

de produtores IFAG desafia produtores
SINDICATO RURAL
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Palavra do Presidente

Conhecimento para transformar desafios

em oportunidades

O campo goiano vive um momen-
to de profundas transformacoes.
Em diferentes cadeias produtivas,
o produtor rural tem demonstrado
capacidade de inovar, incorporar
tecnologia e buscar novas formas
de produzir com eficiéncia. Ao mes-
mo tempo, desafios antigos e novos
exigem planejamento, informagao
e decisoes cada vez mais precisas.
E esse cenario que esta edicao da
Revista Campo procura retratar.

A Expedicao PeseBem Goias 2026,
realizada pelo Sistema Faeg/Senar/
Ifag em parceria com os Sindicatos
Rurais e parceiros, percorreu milha-
res de quilometros e visitou proprie-
dades para compreender, de perto,
arealidade do confinamento goiano.
0 diagnostico mostra uma pecuaria
tecnificada, mas também revela gar-
galos que precisam ser enfrentados,
como a disponibilidade de animais
para reposicao, a infraestrutura, a
energia, a conectividade e a quali-
ficacao da mao de obra.

Mais do que apresentar nimeros,
a Expedicao reforca uma conviccao
que orienta o trabalho do Sistema
Faeg/Senar: informagao de quali-
dade & uma ferramenta essencial
para a tomada de decisao no campo.
Conhecer os custos, os riscos, a es-
trutura disponivel e as condicoes de
mercado permite ao produtor pla-
nejar melhor seus proximos passos.

Na agricultura, a realidade nao é
diferente. A producao de feijao em
Goias mostra que produtividade e
tecnologia podem levar a resultados
expressivos, mas também que produ-
zir mais precisa estar acompanhado
de condi¢oes adequadas de comer-
cializacao, infraestrutura, disponi-
bilidade de agua e energia e acesso
a conhecimento técnico. O desafio
nao esta apenas dentro da porteira.
E preciso olhar para toda a cadeia.

Acesse:

Essa visao também esta presente
no trabalho do Senar Goias. A for-
macao profissional, a Assisténcia
Técnica e Gerencial e as iniciativas
voltadas ainovagao tém justamente
0 proposito de apoiar o produtor
diante de uma atividade rural cada
vez mais dindmica e exigente.

A Academia de Jovens Lideres do
Agro @ um exemplo dessa trans-
formacgao. Ao aproximar jovens das
tecnologias e dos desafios concretos
do campo, a iniciativa mostra que a
sucessao rural passa também pela
capacidade de formar novas lide-
rancas, estimular o empreendedo-
rismo e transformar problemas em
solugoes. Os projetos desenvolvidos
pelos participantes revelam que ino-
vacao nao é apenas uma questao de
tecnologia, mastambém de pessoas
preparadas para utiliza-la.

Sao iniciativas diferentes, mas que
partem do mesmo principio: apro-
ximar conhecimento de quem pro-
duz. Esse é um dos compromissos
permanentes do Sistema Faeg/Se-
nar. Estar presente nos municipios,
ouvir o produtor, compreender as
particularidades de cada regiao e
transformar essa realidade em agoes
concretas de formacgao, assisténcia,
representacao e defesa dos interes-
ses do setor produtivo.

Boa leitura!
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Eduardo Veras

Presidente em exercicio
do Sistema Faeg/Senar Goias
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Avicultura

Da criagao caipira a producao tecnificada, a avicultura oferece
oportunidades de renda para diferentes perfis de produtores,
com apoio técnico e capacitagdes do Senar Goias

-y
-

Feijao

Producao de feijao cresce em Goias, mas produtores enfrentam
desafios de preco, infraestrutura e mercado para transformar
alta produtividade em rentabilidade

Caso de Sucesso

Apicultora transforma a produgdo de
mel em negdcio profissionalizado,
fortalece a sucessao familiar e amplia
a renda da propriedade rural

Prosa Rural

Gerente técnico da Federacdo da
Agricultura e Pecuaria de Goids (Faeg),
Edson Novaes

Senar Responde

Técnica de campo do Senar Goias tira
duvida sobre infestagao de pontos
negros em plantas




Expedicao Pecuaria PeseBem 2026 traga um raio-x do confinamento em Goias
e revela os desafios e avangos de uma atividade cada vez mais técnica. O le-
vantamento mostra capacidade ociosa, dificuldade na reposicao de animais
e gargalos de infraestrutura, especialmente em energia e conectividade. Ao mesmo
tempo, aponta avang¢os em manejo, nutricao, sanidade, tecnologia e gestao. Com
dados de 50 confinamentos, a pesquisa ajuda a compreender diferentes modelos de
producao e os fatores que influenciam custos, investimentos, riscos e rentabilidade.

sistemafaeg.com.br/senar
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Porteira Aberta

Vinho

.....

O Ministério da Agricultura e Pecu-
aria (Mapa) publicou o Anuario do

Mapa

Vinho 2026, com informacoes sobre
a cadeia produtiva da bebida no
Brasil referentes ao ano de 2025. A
publicacao reine dados sobre esta-
belecimentos e produtos registra-
dos no Ministério, producao, empre-
g0s e comércio exterior. Segundo o
anuario, o Brasil contava, em 2025,
com 965 vinicolas registradas no
Mapa, distribuidas por 327 munici-
pios. O Rio Grande do Sul concentra-
va 600 estabelecimentos, seguido
por Santa Catarina, com 102, e Sao
Paulo, com 86. No mesmo periodo,

havia 16.258 vinhos registrados no
pais, sendo que o Rio Grande do Sul
concentrava 10.855 registros, segui-
do por Santa Catarina, com 1.898, e
Sao Paulo, com 1.413. Goias aparece
na nona posi¢ao nacional em esta-
belecimentos registrados, com 12
unidades, e em sétimo lugar em na-
mero de vinhos, com 161 produtos.

Acesse

0 anuario

Relatorio da Comissao Europeia, publicado no dia 28 de
setembro, considera de forma satisfatoria a qualidade do
sistema brasileiro de producao em relagao as cadeias pro-
dutivas de carne de aves e mel. O documento, elaborado
apos a auditoria realizada pelas autoridades sanitarias da
Unido Europeia, concluiu "que o arcabouco legal, os proce-
dimentos, a capacitagao dos fiscais e os controles oficiais
brasileiros sao capazes de fornecer as garantias exigidas

Reality

O Servigo Nacional de Aprendizagem Rural (Senar),
por meio das regionais de Mato Grosso, Mato Gros-
so do Sul e Goias, integra a equipe técnica do reality
show inédito “Agro, O Desafio”, produzido pelo Rede
Matogrossense de Comunicagao (Grupo RMC), que re-
Une as afiliadas Globo de MT, MS, GO e TO. A disputa
pretende colocar a prova conhecimentos, habilidades
praticas e capacidade de tomar decisoes relacionadas
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Divulgacao

pela legislacao europeia". A missao europeia realizou vi-
sitas a estabelecimentos produtivos brasileiros - carne de
aves e produtos avicolas, mel e produtos apicolas, e 6rgaos
oficiais - entre 24 de agosto e 4 de setembro, verificando
a proibicao do uso de antimicrobianos como promoto-
res de crescimento/aumento de rendimento. A avaliagao
positiva apresentada pela Comissao representa mais um
passo no processo de reinclusao do Brasil na lista de for-
necedores do bloco europeu. Desde a decisao anunciada
pela Uniao Europeia, no dltimo dia 12 de maio, o governo
brasileiro mantém intenso dialogo politico e técnico com
as autoridades do bloco. O pais implementou as medidas
necessarias ao atendimento dos requisitos aplicaveis e
apresentou a documentagao e as informagoes pertinen-
tes as cadeias de produtos de origem animais destinados
a exportacao. O Mapa aguarda, agora, o cumprimento, por
parte da Unidao Europeia, das etapas administrativas ne-
cessarias para a conclusao do processo.

ao agronegocio. Para participar, € necessario ter 18
anos ou mais, morar em um dos trés estados e possuir
algum tipo de experiéncia, conhecimento ou atuagao
ligada ao setor. Serao escolhidos 12 participantes, que
vao competir em duplas ao longo de cinco episodios. A
atragao sera exibida aos domingos, apos o Fantastico,
pela TV Globo. Podem participar produtores rurais e
pessoas que atuam ou possuem experiéncia em are-
as como agricultura, pecuaria, maquinas, tecnologia
e gestao. A proposta também contempla diferentes
geracoes, desde quem construiu sua experiéncia no
campo ao longo de décadas até profissionais que tra-
balham com inovacgao, tecnologia e novos modelos de
producao. Além do dominio de conhecimentos do agro,
os candidatos serao avaliados por caracteristicas que
podem fazer diferenca durante a competicao, como
comunicagao, estratégia, competitividade e trabalho
em equipe. Mais informacoes: agroodesafio.com.br.

sistemafaeg.com.br



Riscos climaticos

Acesse a Nota
Técnica

A Embrapa entregou ao Ministério da Agricultura e
Pecuaria (Mapa) uma Nota Técnica contendo 163 me-
didas que podem ser adotadas na agropecuaria bra-
sileira com objetivo de reduzir riscos de perdas cau-
sadas pelo clima. Motivado pela ocorréncia do El Nifio
na safra 2026/2027, o documento extrapola o feno-
meno e enfatiza a necessidade de agoes permanen-
tes para gestao de riscos climaticos. Das 163 medidas
propostas, 14 sao transversais a todo o setor agro-
pecuario, 139 sao especificas por segmento produti-
vo e dez correspondem a agoes viabilizadoras ou de

O Governo de Goias, por meio da Agéncia Goiana
de Defesa Agropecuaria (Agrodefesa), disponibili-
zou uma nova versao do aplicativo para smartpho-
ne do Sistema de Defesa Agropecuaria de Goias
(Sidago). Além de passar por uma reformulagao vi-
sual para tornar a navegacao mais agradavel e in-
tuitiva, a plataforma movel passou a agregar novos

RRufino/Embrapa

Agrodefesa

apoio a programas de politica piblica. A Nota Técnica
foi produzida no ambito do Grupo de Trabalho sobre
EL Nifio estabelecido pelo Mapa, com participacao de
especialistas da Embrapa e do Instituto Nacional de
Meteorologia (Inmet). Cerca de 50 profissionais da
Embrapa participaram da elaboragao das recomen-
dacgoes. Entre as medidas consideradas transversais,
estao: monitoramento de previsoes meteorologicas;
uso de dados meteorologicos locais; utilizagao do Zo-
neamento Agricola de Risco Climatico (Zarc); diversi-
ficacao espacial e temporal da producao; adogao de
sistemas de integracao lavoura-pecuaria (ILP) e in-
tegracao lavoura-pecuaria-floresta (ILPF); avaliagao
constante dos riscos; elaboragao de plano de contin-
géncia para eventos climaticos adversos; manutencao
de infraestrutura da propriedade rural; dimensiona-
mento da capacidade operacional; registro de eventos
e impactos climaticos para melhor avaliagao sobre as
medidas adotadas; avaliagao economica do nivel de
protecao para cada risco; criagao de reservas financei-
ras; utilizacao de seguro rural e outros mecanismos de
transferéncia de risco; e capacitagao de equipes. Para
cada uma das cadeias produtivas, sao estabelecidas
medidas especificas que passam pelo manejo do solo,
escolha de cultivares, planejamento das operacgoes,
investimento em estruturas de protegao, drenagem,
irrigacao, entre outros.

recursos tecnologicos que visam desburocratizar a
rotina no campo, fortalecer a seguranca das tran-
sagoes, facilitar o trabalho diario dos produtores
goianos e abrir um novo canal direto para o registro
de denlncias. Entre as mudangas da nova versao do
app estao as notificacoes em tempo real sobre mo-
vimentacoes de rebanhos, funcionando como uma
camada extra de protecao para a pecuaria estadu-
al, permitindo que o produtor tome conhecimento
imediatamente de qualquer transacao envolvendo
sua propriedade e, em caso de fraude, providencie
a suspensao do procedimento junto a Agrodefesa.
Outro recurso que o aplicativo traz & o compartilha-
mento otimizado da Guia de Transito Animal (GTA)
e ainda mais um canal para registro de denlincias
relacionadas a defesa agropecuaria. O acesso exige
as mesmas credenciais ja utilizadas no portal web
(sidago.agrodefesa.go.gov.br): senha exclusiva do
sistema ou login pelo Gov.BR.

Acesse

o aplicativo
App Store
(ios):

Acesse

o aplicativo
Google Play
(Android):




Sistema em Acdo

Cendarios do Agro

O cenario econdmico, as incertezas climaticas e as difi-
culdades de acesso ao crédito estao entre os principais
desafios dos produtores rurais para a safra 2026/2027.
Para discutir esses fatores e apresentar informacgoes
que contribuam para a tomada de decisoes no campo,
o Sistema Faeg/Senar/Ifag, o Sebrae Goias e a Aprosoja-
-GO realizaram, no més de setembro, o Forum Goiano
Cenarios do Agro, na sede do Sebrae, em Goiania. O en-
contro reuniu produtores rurais de diferentes regioes
de Goias e especialistas para debater os impactos da
instabilidade geopolitica, as perspectivas climaticas, os
custos de producao e a importancia da gestao para a
sustentabilidade financeira das propriedades. Entre os
especialistas convidados estavam o professor de Relagoes
Internacionais da Fundacdo Getulio Vargas (FGV), Oliver
Stuenkel, que explicou que a instabilidade internacional
deve continuar afetando os custos dos insumos, os juros

Para registro

Sistema Faeg/Senar

e 0 acesso aos mercados; o professor de Agronomia da
Universidade Federal de Goias (UFG), Rafael Battisti, que
alertou para a previsao de um EL Nino de forte intensida-
de e no qual o comportamento das chuvas pode variar
entre as regioes do estado; e o engenheiro agronomo e
consultor empresarial Marcelo Prado, que destacou que
a atividade rural precisa ser conduzida com organizacao,
controle financeiro e acompanhamento dos custos.

Sistema Faeg
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44 A instabilidade geopolitica veio
para ficar, nao se trata de algo pas-
sageiro. Sao fatores estruturais, e
isso tem impacto no custo dos insu-
mos, dos juros, no acesso a outros
mercados. O agro brasileiro precisa
se preparar, monitorando o cenario
global com frequéncia, pensando em
determinados cenarios e também,
onde for possivel, diversificar, por-
que ninguém mais deve depender
apenas de um fornecedor ou de um
mercado. Entao é fundamental que o
Brasil como um todo, mas sobretu-
do o agro, tenha alternativas, possa
pensar em outros mercados para
poder estar blindado da melhor for-
ma possivel quando surge uma crise
geopolitica que tenha um grande im-
pacto sobre o mercado. ?

Oliver Stuenkel,
professor de Relagoes Internacionais da
Fundacao Getulio Vargas (FGV)
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4E extremamente importante o produ-
tor conhecer o clima, olhar para um his-
torico de pelo menos 30 anos para en-
tender como é o clima da regiao. A gente
pode esperar uma safra mais quente,
mas, depois que a chuva comecar, nao
observa uma tendéncia de ter veranicos
ou de ter condicoes que possam limitar
tanto o cultivo. Entao, a gente tem essa
tendéncia de dispersao muito grande
de chuva até esse estabelecimento
mais firme da chuva. Um ponto impor-
tante é fazer o plantio nessas areas. E
preciso ter cobertura do solo, que vai
ajudar a reduzir a temperatura do solo e
da semente, vai auxiliar nessa parte de
emergéncia de planta e observar princi-
palmente a previsao de curto prazo.”

Rafael Battisti,
professor de Agronomia da Universidade
Federal de Goias (UFG)

440 cenario é dificil, mas, ao mesmo
tempo, existem grandes oportunida-
des, e um dos pontos principais é au-
mentar a eficiéncia em gestao, porque
a agricultura & uma atividade empresa-
rial e & necessario que se tenha plane-
jamento, estratégia, uma boa gestao,
controles financeiros, e essa area tem
ficado esquecida dos empresarios ru-
rais. Controle bem os custos, seja efi-
ciente na administracao das pessoas,
das maquinas, saiba escolher bons
momentos favoraveis para comprar os
insumos, esteja preparado em termos
de tudo o que acontece no mundo, por-
que tudo o que se passa hoje no plane-
ta, de forma direta ou indireta, interfe-
re no seu negocio.””

Marcelo Prado,
engenheiro agronomo e consultor empresarial

sistemafaeg.com.br
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Cachaca

S

A Carreta Gastrondomica do Senar Goias marcou presenca no Festival da
Cachaga de Goias com uma programacao completa de capacitagao, inovagao e
valorizacao da agroindustria regional. A estrutura movel ficou estacionada no
Flamboyant Hall recebendo palestras técnicas e sessoes praticas de Cozinha
Show. A agenda abrangeu desde debates estratégicos de mercado — como
reforma tributaria, rastreabilidade e gestao rural — até demonstragoes ao
vivo de processamento artesanal de carnes, producao de queijos especiais,
harmonizagao e coquetelaria. O evento também contou com a participagao
de produtores assistidos pelo Senar Goias, que levaram seus produtos
para a Feira do Produtor do Senar. E uma oportunidade para apresentar ao
publico itens produzidos em Goias, fortalecer a comercializagao e mostrar

o resultado do trabalho desenvolvido junto aos produtores.
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Soja

A Federacdo da Agricultura e Pecuaria de Goias (Faeg) e a Associacao dos
Produtores de Soja e Milho de Goias (Aprosoja-GO) conseguiram junto a
Agéncia Goiana de Defesa Agropecuaria (Agrodefesa) a antecipacao do
calendario de semeadura da soja em Goias, autorizando, em carater ex-
cepcional, o inicio da presenca de plantulas de soja no campo para 20 de
setembro. O prazo anterior estabelecia 25 de setembro como data inicial.
Ja a data final para a semeadura permanece em 2 de janeiro de 2027. A so-
licitagao das entidades levou em consideragao uma avaliagao técnica e as
condicoes climaticas previstas para o periodo. A analise apontou a possibi-
lidade de ocorréncia de janelas pontuais de umidade no solo em diferentes
regioes produtoras de Goias. A antecipacao € excepcional e temporaria e
vale exclusivamente para a safra 2026/2027. Os produtores que realizarem
a semeadura entre 20 e 24 de setembro deverao cumprir as obrigacoes
fitossanitarias ja estabelecidas, incluindo o registro e a comunicagao das
areas cultivadas e o monitoramento das lavouras.

Igo Estrela
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SuperAgos

O Sistema Faeg marcou presenga na cerimonia de
abertura da 232 SuperAgos, realizada em setembro, no
Centro de Convencgoes de Goiania. Considerada um dos

© © ¢ 000 0000000000000 000000000000000000000000o0

Girassol

O Sistema Faeg/Senar/Ifag esteve presente no Gi-
raTech Caramuru 2026, representado pelo presidente
em exercicio, Eduardo Veras, na cidade de Itumbiara.
0 encontro colocou em pauta temas importantes para
o futuro do agro, como resiliéncia climatica, inovacgao
e o avanco da safrinha de girassol como alternativa de
rentabilidade para o produtor rural.

sistemafaeg.com.br/senar

principais encontros do varejo alimentar em Goias, a
feira reline empresarios, fornecedores e profissionais do
setor durante trés dias de programacao. Representando
o Sistema Faeg/Senar/Ifag, o vice-presidente institucio-
nal, Ailton Vilela, participou da solenidade de abertura,
reforcando a importancia da aproximagao entre o setor
produtivo rural e os diferentes elos responsaveis por
fazer os alimentos chegarem a mesa dos consumidores.
A SuperAgos 2026 reuniu mais de 200 marcas expositoras
e representa um segmento presente nos 246 municipios
goianos, responsavel por movimentar uma ampla cadeia
de fornecedores, servigos e negocios em todo o estado.
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Acao Sindical

Jatai

Divulgacdo

O Sindicato Rural de Jatai e o Senar Goias realizaram,
entre os dias 24 e 26 de agosto, o curso de Producao
de Defumacao Artesanal de Carne, em parceria com
a Prefeitura de Jatai, a Secretaria Municipal de Cultu-
ra e a Casa do Artesao. Com 16 vagas, a capacitagao
proporcionou aos participantes conhecimentos sobre
técnicas de produgao artesanal de carnes defumadas.
A iniciativa busca valorizar os saberes locais, ampliar
as possibilidades de producao e contribuir para a ge-
racao de renda, fortalecendo a cultura e as tradicoes
do municipio.

Alexania
Curso Técnico e Seguranga
do Trabalho

0 Sindicato Rural de Alexania e o Senar Goias promo-
veram, no dia 29 de agosto, uma atividade pratica com
alunos do Curso Técnico em Seguranca do Trabalho
no Agro, realizada na propriedade do produtor Rafael
Lima. A vivéncia teve como foco a cadeia produtiva da
agroindistria e possibilitou aos estudantes conhe-
cer de perto a realidade das atividades desenvolvidas
no campo. Durante a experiéncia, os alunos puderam
compreender, na pratica, a importancia da prevencao
de riscos e dos cuidados com a seguranga e a saude
dos trabalhadores nos diferentes processos da cadeia
agroindustrial. A iniciativa aproxima a formagao técnica
da realidade profissional e contribui para a preparagao
de novos profissionais para o setor.
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Trindade
462 Semana Senar
na Unigoyazes

e W

A 463 Semana Senar, realizada na Unigoyazes, em Trin-
dade, reuniu uma programacao voltada a atualizagao de
conhecimentos e aos desafios do agronegocio. Entre os
destaques estiveram as palestras sobre Agropecuaria
Regenerativa e Resiliéncia Climatica, e Agropecuaria de
Precisdo. O evento também contou com 12 treinamentos
praticos em areas estratégicas para a produgao rural,
incluindo pulverizacao com drones, sistemas de irriga-
¢ao e manejo sustentavel. A iniciativa, realizada pelo
Sindicato Rural de Trindade e Senar Goias, em parceria
com a Unigoyazes, refor¢a a importancia da qualificacao
profissional para acompanhar as transformacgoes tec-
nologicas e as novas demandas do setor agropecuario.

Chapaddo do Céu
Festival Receitas do Campo

Festival [
Receitas
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O Sindicato Rural de Chapadao do Céu e o Senar
Goias realizaram o Festival de Receitas do Campo,
no dia 12 de agosto, no Centro do Idoso do munici-
pio. A iniciativa reuniu mais de 120 participantes e
27 receitas, com o objetivo de valorizar a culinaria
rural, preservar tradigoes e fortalecer a cultura do
campo. O evento contou com categorias de almogo
ou jantar, sobremesa rural e lanche da fazenda, além
do reconhecimento de receitas destaque com base
em critérios de historia e sabor. A programacao
também premiou os trés primeiros colocados de
cada categoria, valorizando preparos que mantém
vivas as tradi¢oes da cozinha do campo.
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Opinido

Plantio Direto: mais do que uma técnica, um
compromisso com a saude do solo

Anderson
Brasileiro de
Vasconcelos
é instrutor do
Senar Goias

sistemafaeg.com.br/senar

O Plantio Direto revolucio-
nou a agricultura brasileira
nas dltimas décadas e hoje é
considerado um dos sistemas
mais eficientes para produzir
com sustentabilidade. No en-
tanto, ainda existem muitas
dividas entre os produtores
rurais sobre sua implantacao,
seu manejo e, principalmente,
sobre como manter a qualida-
de do solo ao longo dos anos.

A primeira davida mais fre-
quente é: “Plantio direto &
simplesmente nao revolver
0 solo?” A resposta & nao. O
plantio direto vai muito além
da auséncia de aracao e gra-
dagem. Ele & baseado em
trés pilares fundamentais:
manter o solo permanente-
mente com cobertura, rea-
lizar a rotacao de culturas e
minimizar o revolvimento do
solo. Quando um desses pi-
lares nao é respeitado, o sis-
tema perde grande parte de
sua eficiéncia.

Compreender a estrutura
do solo é essencial para o
sucesso da lavoura. Um solo
bem estruturado apresenta
agregados estaveis, boa po-
rosidade, infiltracao de agua
eficiente e grande desenvol-
vimento radicular das cultu-
ras. Quando essa estrutura é
preservada, ha menor erosao,
maior retencao de agua no
perfil do solo e melhor apro-
veitamento dos nutrientes
pelas plantas.

Muitos produtores também
perguntam: “Vale a pena in-
vestir em plantas de cober-
tura?” A resposta é sim. Elas
protegem o solo contra o im-
pacto das chuvas, reduzem a
amplitude térmica, aumen-
tam a matéria organica, favo-
recem a atividade biologica
e ajudam a romper camadas
compactadas naturalmente
por meio de suas raizes.

Outro equivoco bastante co-

mum é acreditar que a palha-
da atrapalha a semeadura. Na
realidade, quando a semea-
dora esta corretamente regu-
lada, a cobertura vegetal traz
inimeros beneficios, como
reducao da emergéncia de
plantas daninhas, protecao
da superficie do solo contra a
erosao e conservacgao da umi-
dade no solo, principalmente
na fase de implantacao da
cultura, quando o regime de
chuvas nao esta constante.

0 grande desafio do plantio
direto ndao esta apenas em
adquirir maquinas modernas,
mas em compreender que
0 solo &€ um organismo vivo.
Fungos, bactérias, minhocas
e outros organismos desem-
penham um papel fundamen-
tal na construcao da fertili-
dade e da estrutura do solo.
Quanto menor a interferéncia
mecanica e maior a diversi-
dade de culturas, maior sera
a atividade biologica e mais
saudavel sera o ambiente
para o desenvolvimento das
plantas.

0 produtor rural que inves-
te na salde do solo esta in-
vestindo no futuro da sua
propriedade. Um solo estru-
turado produz mais, resiste
melhor aos periodos de seca
e as chuvas intensas, reduz
custos com corregdes e ga-
rante maior estabilidade pro-
dutiva ao longo dos anos.

O plantio direto nao deve
ser visto apenas como uma
técnica agricola, mas como
uma filosofia de manejo.
Produzir bem significa cui-
dar do solo hoje para que as
proximas geragoes também
possam colher bons resulta-
dos amanha. Afinal, a maior
riqgueza de uma propriedade
rural ndao esta apenas na pro-
dutividade da safra, mas na
qualidade do solo que sus-
tenta toda a producao.
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Endividamento
rural brasileiro

Edson Novaes

€ gerente técnico da Federagdo da Agricultura e Pecuaria de Goias (Faeg)

Alexandra Lacerda | alexandra.lacerda@senar-go.com.br

endividamento rural no Brasil
O nao & um fenomeno recente,

acompanha a propria evolugao
do sistema de crédito rural e, espe-
cialmente desde os anos 1980, tem
passado por varios ciclos de expan-
sao, crise, renegociagao e reestrutu-
racao. Durante os anos de 1960 e 1970,
o crédito rural foi utilizado como ins-
trumento e indutor de modernizagao
daagricultura brasileira, promovendo
a expansao da mecanizacao, da utili-

zacao de insumos mais modernos e
0 aumento da produtividade, objeti-
vando tornar o pais grande produtor e
exportador de alimentos ao invés de
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importador de alimentos. Com isso,
foi possivel tornar o pais referéncia
mundial nao s6 na produgao, mas na
exportacao de alimentos. Porém, esse
modelo foi construido com apoio do
Estado e recursos direcionados, aléem
de taxas de juros mais favorecidas.
0 problema que surgiu foi que a ex-
pansao da producao passaria a de-
pender do crédito rural subsidiado
pelo Estado. A partir dai, iniciaram
as primeiras crises de endividamen-
to. Como na década de 1980, com a
combinacao de inflagao elevada, juros
altos, reducao dos subsidios, dificul-
dades na comercializagao, impactan-

do na queda da renda agricola dos
produtores rurais. E isso gerou uma
maior inadimpléncia, como a registra-
da pelo Ministério da Agricultura no
ano de 1988, quando o Banco do Brasil
tinha 21% da divida rural em situa-
¢ao de inadimpléncia. A partir deste
periodo, ficou evidente que, quando
a renda agricola nao acompanha o
custo financeiro da divida, o produ-
tor precisaria renegociar o passivo
para continuar produzindo, buscando
evitar o inadimplemento e a perda de
crédito. Nesta entrevista, o gerente
técnico da Faeg, Edson Novaes, fala
mais sobre o assunto. Confira!

sistemafaeg.com.br
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Estamos diante de um problema
pontual de endividamento ou de
crise estrutural do crédito rural?

A cada ano, com o avanco da geopo-
litica e da economia mundial, obser-
vamos que os negocios, de um modo
geral, tém sido impactados com maior
velocidade, por mudancas e alteragoes
nao somente do mercado interno, mas
também do mercado externo. Alem dos
aspectos que costumavam impactar a
producao agricola, como intempéries
climaticas, temos observado aspec-
tos geopoliticos, sendo comerciais,
tarifarios e nao tarifarios, conflitos
armados, que impactam diretamente
no aumento dos custos de producao
ou na propria comercializagcao dos
produtos das diversas cadeias pro-
dutivas. E 0 agro nao esta imune a isso.
0 que temos visto nos Gltimos ciclos
de produgao agropecuaria nao é ape-
nas uma frustracao pontual de safra,
mas um choque sério entre custos de
producao elevados e desvalorizacao
expressiva das commodities. Isso num
cenario que tem contribuido para uma
disponibilidade de crédito mais difi-
cil de ser obtido pelo produtor para
financiar sua proxima safra. A inadim-
pléncia no crédito rural tem batido,
nos ltimos anos, recordes sucessivos,
impulsionada nao apenas pelas perdas
de produgao, mas pelo descasamento
entre custos inflacionados e receitas
menores na comercializacao das safras
agricolas. Pode-se dizer que hoje ha
elementos para dizer que o Brasil atra-
vessa uma crise estrutural do crédito
rural. No entanto, os dados ainda nao
permitem afirmar que todo o sistema
de crédito rural esteja em uma crise
sistémica. O que esta claro é uma cri-
se de capacidade de pagamento e de
sustentabilidade financeira de uma
grande parcela dos produtores, que
esta pressionando o sistema de crédito
no Brasil e impactando no financia-
mento da safra agricola. Estamos, sim,
vivendo uma crise estrutural do crédito
rural brasileiro. Onde se vé a neces-
sidade de discutirmos mecanismos
para a modernizacao do crédito rural
etambém para resolver esse problema
do endividamento.

Qual é o montante atual do en-
dividamento dos produtores
rurais brasileiros?
Nao existe uma estatistica oficial
que some toda a divida do produtor

rural brasileiro, porque parte do fi-
nanciamento esta nos bancos e co-
operativas e outra parte esta nas
operacoes de barter, nas tradings,
fornecedores de insumos e outras
fontes privadas. Estima-se que o
montante do financiamento efetivo
da producao agropecuaria brasilei-
ra é superior a RS 1,36 trilhao, con-
siderando o crédito rural bancario
e os estoques de CPR, LCA, CRA e
CDCA e mais as operagoes de Barter,
fornecedores, tradings e recursos
proprios. O Brasil tem hoje, segun-
do os dados do Banco Central, uma
carteira de crédito rural bancaria da
ordem de R$ 881 bilhdes (posicao
de julho/2026). Deste valor, 23,5%
é considerado o que chamamos de
“Saldo Problematico”. Ou seja, RS
2074 bilhoes de dividas que estao
em atraso, inadimplentes, de divi-
das que foram prorrogadas e rene-
gociadas. Isso representa 32,8% do
total do crédito rural brasileiro. Se
considerarmos apenas as dividas
com atraso e as inadimplentes, esse
percentual é de 7,7%, somando RS
68,2 bilhoes, desconsiderando as
dividas que ja foram prorrogadas e
renegociadas e os produtores ainda
terao que pagar. No caso do esta-
do de Goias, em especifico, o “saldo
problematico” do crédito rural ban-
cario é de RS 21,3 bilhoes, represen-
tando 27% de todo o crédito rural
bancario do Estado (cerca de RS 79
bilhdes). Considerando apenas as
dividas atrasadas e inadimplentes,
somam RS 4 bilhoes, 5% do total do
crédito rural disponivel. No entanto,
RS 17,2 bilhoes foram as dividas que
foram prorrogadas ou renegociadas
e que os produtores rurais terao
que pagar. Portanto, o endividamen-
to rural € muito grande. Para se ter
uma ideia, nos Gltimos dois anos no
Brasil, saltou de 11% para 23%. Em
Goias, saltou de 8,5% para 27%. A
agricultura brasileira tornou-se cada
vez mais capitalizada. O produtor
atualmente financia os insumos, ma-
quinas, tecnologia, custeio, armaze-
nagem, comercializagao, terra, tudo
isso atraves do crédito rural banca-
rio, cooperativas, tradings, forne-
cedores, revenda, barter, mercados
de capitais e recursos proprios. Isso
aumentou a capacidade produtiva,
mas também aumentou a alavanca-
gem financeira do setor.

Quais sao as principais causas
do aumento do endividamento
rural nos altimos anos?

Nao ha uma (inica causa do aumento
do endividamento, mas uma conjuncao
de fatores provocados pela perda de
renda, pelos efeitos climaticos extre-
mos e pela desestruturagao dos me-
canismos de financiamento do setor
agropecuario. Quebras e perdas de
producao por eventos climaticos extre-
mos, queda dos precos das commodi-
ties, aumento dos custos de producao,
juros elevados, endividamento acumu-
lado, baixa cobertura de seguro rural,
restricoes e custo elevado do crédito
e problemas de gestao financeira e
planejamento sao considerados os
principais fatores que tém elevado de
forma sistémica o endividamento rural
no Brasil. Todos esses fatores fizeram
com que o endividamento aumentas-
se de forma gradativa, impactando
na elevacao das taxas de juros dos
principais programas de crédito rural.
Somado a isso, a taxa Selic continuaem
patamares muito elevados (13,75% ao
ano), o que elevou o custo financeiro
das operagoes e reduziu a capacida-
de de investimento dos produtores. O
aumento do endividamento rural nao
atinge somente o produtor rural. Nao
impacta somente na renda do setor
rural. Produz efeitos que vao muito
além da situacao financeira do campo.
Afeta todas as cadeias de investimen-
tos, de producao, de crédito, de precos
que sao dependentes do setor rural.
Afeta a capacidade de expansao de to-
dos os setores da economia, indistria,
comeércio e servigos que estao ligados
a0 agronegocio. O grande problema do
endividamento rural cronico pelo qual
o produtor passa é de se transformar
em um problema de capacidade pro-
dutiva futura. Portanto, nao é somente
um problema financeiro, mas que pode
afetar a capacidade de producao fu-
tura. Quanto maior for a divida, maior
sera a necessidade de crédito e maior
o risco financeiro do produtor, fican-
do mais dificil conseguir crédito em
condigoes adequadas para produzir,
podendo impactar na reducao de area
e de producao. Entao, o maior risco do
endividamento rural nao é apenas o
produtor nao conseguir pagar a divida,
mas sim deixar de produzir, investir
e crescer por falta de condicoes de
financiar essa producao. Portanto,
ha uma necessidade premente de o
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governo federal criar condicoes exe-
quiveis para que os produtores rurais
possam sanar definitivamente os seus
passivos e continuar preservando sua
capacidade produtiva.

ll.Quais sao, hoje, as principais
alternativas disponiveis para
o produtor rural renegociar suas
dividas?

Hoje, o produtor rural tem algumas
alternativas disponiveis para promo-
ver a renegociagao, prorrogagao ou
alongamento das suas operagoes de
crédito. A primeira delas é a Medida
Provisoria 1376/2026, publicada dia
15/07/2026, que autoriza a criagao de
linhas de crédito para composicao de
dividas para liquidagao ou amorti-
zacao de operagoes de crédito rural
e de Cédulas de Produto Rural con-
tratadas por produtores rurais afeta-
dos por eventos climaticos adversos.
Dentro desta MP, algumas dividas
podem ser enquadradas, sendo ope-
racoes de custeio, comercializacao e
industrializacao ja renegociadas ou
prorrogadas até 31/05/2026, em que
as operagoes estejam adimplentes
na data da contratacao da nova linha;
demais operagoes de custeio, comer-
cializacao e industrializacao que fo-
ram contratadas até 31/12/2025, cuja
inadimpléncia foi iniciada a partir de
01/01/2024 e permaneceu em inadim-
pléncia até 31/05/2026; operagoes
de investimento com parcelas ven-
cidas ou vincendas entre 01/01/2024
e 31/12/2026, originarias de opera-
¢Oes contratadas até 31/12/2025, com
inadimpléncia iniciada a partir de
01/01/2024 e mantida em 31/05/2026;
e operagdoes com CPR com liquida-
cao financeira emitida em favor de
instituicao financeira até 31/12/2025,
inadimplente a partir de 01/01/2024 e
mantida em 31/05/2026, sendo regis-
trada em entidade autorizada pelo
Bacen. No entanto, para se enqua-
drar na MP 1376, os produtores rurais
tém que comprovar perdas em duas
ou mais safras entre 2019 e 2025, com
reducao de, no minimo, 30% da ren-
da bruta agropecuaria esperada da
safra ou atividade financiada. Sendo
essas perdas por eventos climaticos
extremos (enxurradas, alagamen-
tos, inundagoes, chuvas de granizo,
chuvas intensas, tornados, ondas
de frio, geadas, vendaval, secas ou
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estiagens), ou pela reducao dos pre-
¢os de comercializacao dos produtos
financiados. Para isso, tera que apre-
sentar laudo emitido por profissional
legalmente habilitado. Nesse caso,
os limites individuais de renegocia-
cao vao de RS 400 mil por produtor
(Pronaf) a RS 4 milhdes (grandes pro-
dutores), com juros variando de 6% a
12% ao ano, com até oito anos para
pagar, com dois de caréncia. Ou, em
condigdes excepcionais, os produto-
res terao que comprovar perdas mais
severas, em trés ou mais safras entre
2019 e 2025, provocadas apenas por
eventos climaticos extremos, tendo
reducdao minima de 40% da renda
bruta esperada. Também ha a neces-
sidade de apresentar laudo técnico
emitido por profissional legalmen-
te habilitado. Nesse caso, os limites
individuais de renegociacao vao de
RS 500 mil por produtor (Pronaf) a
RS 8 milhdes (grandes produtores),
com juros variando de 5% a 11% ao
ano, com até dez anos para pagar,
com dois de caréncia. A MP 1376/2026
estabelece um prazo de até 120 dias
apos a publicagao, para a contra-
tacao das linhas, o que finaliza em
12/11/2026. Outra alternativa para
que o produtor rural tem para rene-
gociar suas dividas rurais, caso ele
nao se adeque a MP 1376/2026, é ve-
rificar se suas dividas se enquadram
nas renegociagoes constantes do Ma-
nual de Crédito Rural, principalmente
no MCR 2-6-4, que trata da prorro-
gacao de operagoes, sendo comple-
mentada pelo MCR 2-6-7 a MCR 2-6-
9, além de dispositivos especificos
como 0 MCR 11-1-4 (investimento) e
normas do Pronaf no MCR 10-1. Para
tanto, & necessario o produtor, com
a orientagao do técnico que faz os
seus projetos, procurar verificar as
Normas Gerais de Crédito, constan-
tes no Capitulo 2 do MCR 2-6. E im-
portante frisar que as renegociagoes,
prorrogacoes efou alongamento de
operagoes de crédito e de dividas
rurais seguem um processo estrutu-
rado e exigem organizagao financeira
e estratégia de negociagao por parte
do produtor rural. Além dessas duas
medidas, as instituicoes financeiras
tém proporcionado aos produtores,
€aso suas operacoes nao se enqua-
drem nem na MP 1376 nem nas linhas
do MCR, outras linhas proprias, ge-

ralmente com juros de mercado, para
que os produtores possam renego-
ciar, prorrogar ou alongar suas ope-
ragoes, vencidas ou a vencer. Uma
questao que é importante mencio-
nar é que, devido a Resolugao CMN
4966/2021, que modificou a forma de
provisionamento das perdas das ins-
tituicdes financeiras, as mesmas tém
exigido, caso a caso, um percentual
de entrada e a exigéncia de garantia
real, tendo como base a Alienagao Fi-
duciaria de bens. A Faeg tem sempre
orientado os produtores, para que
possam, juntamente com os técnicos
que lhe dao assessoria, procurar as
instituicoes financeiras e renegociar
da melhor forma possivel, buscando
garantir melhores condi¢des de re-
negociagao, de acordo com sua capa-
cidade de pagamento e de garantias.

As atuais regras de renego-
ciacdo de dividas rurais tém
resolvido o problema?

Hoje, ha elementos para dizer que o
Brasil atravessa uma crise estrutural
do crédito rural, que esta caracte-
rizada por uma crise de capacidade
de pagamento e de sustentabilida-
de financeira de uma grande parcela
dos produtores rurais. Isso pressiona
cada vez mais o sistema de crédito
no Brasil e impacta no financiamen-
to da safra agricola. Para tentar es-
tancar o problema, o governo fede-
ral tem criado, nos Gltimos anos, por
Medidas Provisorias, linhas especiais
de crédito para composicao e rene-
gociacao de dividas dos produtores
rurais e cooperativas, principalmen-
te dos que sofreram perdas em duas,
trés ou mais safras entre 2019 e 2025,
seja por eventos climaticos ou queda
de precos agricolas. Sao alternativas
que nao resolvem o problema do
endividamento dos produtores ru-
rais. Apenas postergam o problema
para os anos seguintes. Como exem-
plo, podemos citar a MP 1314/2025
e, por Gltimo, a MP 1376/2026. A MP
1314/2025, publicada em 05/09/2025,
trouxe duas formas de renegociacao
de dividas para os produtores rurais.
Uma linha de crédito para a renego-
ciagao de dividas com juros subsidia-
dos e outra linha de crédito para re-
negociacao de dividas com recursos
com juros livres. No caso da linha de
crédito com juros subsidiados, abran-
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geu apenas produtores rurais que fo-
ram afetados por perdas climaticas,
com no minimo duas ou mais safras
com perdas em decorréncia climati-
ca. Nao abarcou queda de renda por
queda de precos. Tivemos milhares
de produtores que tiveram perdas
em apenas uma safra, ou que tive-
ram perdas oriundas de queda de
precos, que afetaram sua renda, e
que nao foram enquadrados. Nesse
sentido, poucos produtores fora dos
estados da regiao Sul (Rio Grande do
Sul, Parana e Santa Catarina) conse-
guiram aderir a MP 1314 nessa moda-
lidade. No caso da linha de crédito
com juros livres, para se adequar,
produtores tinham que comprovar
apenas que tiveram dificuldades no
fluxo de caixa, seja devido ao impac-
to acumulado de perdas decorrentes
de eventos climaticos adversos ou
mesmo de outros fatores que causa-
ram aumento do endividamento que
os impossibilitaram de reembolsar
integralmente as operagoes de cré-
dito rural. Qual foi o resultado? Que
tivemos no Brasil, RS 45 bilhdes rene-
gociados com base na MP 1314/2025,
em sua maior parte com um prazo
de 10 anos e juros médios de 19% ao
ano. Uma situagao que, ao invés de
auxiliar o produtor a resolver o pro-
blema, promoveu o aumento do seu
endividamento, além de exigir maio-
res garantias reais dos mesmos. No
caso atual, da MP 1376/2026, apesar
de proporcionar renegociagdoes com
juros menores (subsidiados), e tam-
bém de enquadrarem operagoes
com reducao dos precos de comer-
cializacao dos produtos financiados,
devido as exigéncias das instituicoes
financeiras para que os produtores
possam se enquadrar, seja pela exi-
géncia de depdsito de um percentual
de entrada ou de garantia real ten-
do como base Alienagao Fiduciaria
de bens, muitos produtores nao se
adequaram a referida MP, deixando
0os mesmos na inadimpléncia. Para
se ter uma ideia dessa realidade, até
17 de setembro de 2026, dois meses
apos a publicagao da Medida Provi-
soria 1376/2026, foram contratadas
apenas 12,1 mil operagoes e R$ 3,66
bilhdes de renegociacao de dividas
rurais nas regras da MP 1376 em todo
o Brasil. O governo estima que RS 120
bilhoes em débitos poderao ser en-

sistemafaeg.com.br/senar

quadrados nas regras e que as ope-
racoes devem fluir apos alteragoes
recentes nas normas. Entendemos
que, caso nao sejam resolvidos os
entraves para acesso dos produto-
res ao crédito nas instituicoes finan-
ceiras, a MP 1376 nao atendera o seu
objetivo. Essas MPs trazem apenas
um alivio psicolégico momentaneo
ao produtor. Se a renegociacao de-
morar meses para ser aprovada nas
ageéncias, o ciclo de plantio atual po-
dera ser comprometido. Também nao
adianta o banco renegociar o que fi-
cou para tras, mas fechar as portas
para o produtor obter um novo cré-
dito na instituicao. A primeira medida
so faz sentido se viabilizar a segunda.
O problema que precisamos resolver,
no fim das contas, € o problema es-
trutural do endividamento do produ-
tor e continuar viabilizando o finan-
ciamento da sua operagao. Apenas
empurrar a divida para frente e fe-
char a porta para novos recursos nao
adianta nada.

0 atual modelo de crédito ru-

ral ainda @ compativel com a
realidade economica do produtor
brasileiro?

A CNA, ao apresentar ao Governo
Federal as propostas para o Plano
Agricola 2026/2027, na sua Nota de
Abertura, mencionou o seguinte: “O
Plano Safra 2026/2027 se insere em
um contexto desafiador para parte
relevante dos produtores rurais bra-
sileiros. O aumento dos custos de
producao, aliado a volatilidade dos
precos agropecuarios e ao ambien-
te de taxas de juros ainda elevadas,
tem comprimido margens e redu-
zido a capacidade de investimento
no campo. Esse cenario é ainda mais
sensivel em atividades expostas a
riscos climaticos e de mercado, exi-
gindo maior atencao na formulagao
de politicas piblicas que garantam
a continuidade e a sustentabilidade
da producao agropecuaria.” O que se
observa atualmente é o enfraqueci-
mento dos instrumentos atuais de
politica agricola, com destaque ao
seguro rural. O que tem proporciona-
do o aumento da vulnerabilidade dos
produtores, principalmente aos ris-
cos climaticos e de mercado. E a con-
sequéncia principal sao os impactos
que isso traz para a producao, para o

sistema de crédito e para a renda dos
produtores. O que realmente neces-
sitamos & de um Plano Agricola Plu-
rianual que contemple instrumentos
estruturantes para o financiamento
e seguridade da agropecuaria bra-
sileira. A situacao atual revela um
descompasso entre as condicoes de
financiamento e o ambiente econo-
mico enfrentado por parte dos pro-
dutores, que estao operando sob
pressao de custos, juros elevados,
restricoes financeiras e clima adver-
so, com redu¢ao de margens e maior
endividamento. Conforme apresen-
tado pela CNA, o setor rural “de-
manda instrumentos com horizon-
te plurianual, que permitam maior
estabilidade nas regras, nos limites
e nas condi¢oes de financiamento,
reduzindo a exposi¢ao a ciclos eco-
nomicos e a incertezas fiscais. Essa
previsibilidade é essencial ao produ-
tor rural, mas também para atrair in-
vestimentos privados e fortalecer o
financiamento do agro no longo pra-
z0.” No nosso entendimento, a am-
pliacao do acesso ao crédito rural, o
fortalecimento do seguro rural e dos
mecanismos de gestao de risco e co-
mercializagao sao os principais fato-
res que poderao reduzir o risco dos
produtores ao maior endividamen-
to e proporcionar condi¢oes para o
desenvolvimento mais sustentavel
do setor. Medidas paliativas de re-
negociacao de dividas, que apenas
empurram o endividamento do setor
para frente, nao resolverao o proble-
ma. Tem-se que agir para prevenir o
problema, antes que aconteca. Claro
que necessitamos resolver o pro-
blema atual do endividamento, mas
criando condicoes para que 0s pro-
dutores segurem sua renda e consi-
gam pagar suas dividas e continuar
obtendo crédito para o plantio da
proxima safra. O crédito rural precisa
financiar uma atividade cujo retorno
ocorre depois da producao e comer-
cializagao. Se o produtor sofre uma
quebra de safra ou queda de precos,
a receita cai imediatamente, enquan-
to a divida continua existindo. O pro-
dutor esta recorrendo cada vez mais
a fontes fora do crédito bancario tra-
dicional, e isso precisa ser conside-
rado na construcao de uma estrutura
solida para a continuidade do cresci-
mento da agropecuaria brasileira.
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Caso de Sucesso

Com apoio do Senar Gd:iés, apicul'o[@a&ﬁe%@ N

i 4
o1 lgo
totalmente novo, implantar a producao de me ropriedade
dos pais e fortalecer a sucessao fa X
wmiveira | reva 'é@sistemaf'a?ﬂn.'br

Formada em Biomedicina, Andreza do Carmo decidiu que queria
mudar de profissao e escolheu a apicultura como op¢do. Na foto,
ela junto com a mae, Janette do Carmo
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produto pronto. “Vocé vé o traba-
lho de um ano. Depois tira o favo,
desopercula, leva para a centrifu-
ga e vé o mel escorrendo. E lindo,
é gratificante. E vocé pensa: foi a
gente que produziu, a gente que
cuidou”, relata.

A evolucao do apiario contou com
acompanhamento mensal da Assis-
téncia Técnica e Gerencial do Senar
Goias (ATeG). Segundo a técnica de
campo Raissa Sousa, as visitas sao
realizadas uma vez por més, duran-
te quatro horas, ao longo de dois
anos. Entre uma visita e outra, o
produtor também pode recorrer
a equipe para esclarecer dividas.
“Ela é uma produtora excepcional,
porque pega para fazer. Surgem
diavidas durante o més, e nos téc-
nicos ficamos abertos para ajudar.
Para quem esta comecando, e nor-
mal ter dividas. O objetivo é fazer
o produtor crescer e ter uma fonte
de renda a mais dentro da proprie-
dade rural”, explica.

Andreza confirma que a orienta-
¢ao nao fica restrita aos dias de
visita. “Eu mando mensagem para
ela quase a semana inteira. Depois
que ela vai embora, aparecem mi-

Andreza do Carmo com a técnica de campo
do Senar Goias, Raissa Sousa: apidrio recebe
acompanhamento mensal de ATeG

Produtos fabricados e comercializados
pelo apiario Encantos do Ipé

lhoes de davidas, que & sempre
desse jeito. E ela e muito disposta
e disponivel para me ajudar”, brin-
ca.

A assisténcia do Senar Goias ja
foi renovada para mais dois anos.
0 conhecimento adquirido também
ajudou a transformar o mel em uma
marca. Como na propriedade existe
um ipé frondoso, os produtos rece-
beram o nome de Encantos do Ipé.
Além do mel puro, a familia produz
versoes com castanhas, composto
com agafrao e propolis. A inten-
cao é ampliar a linha e conquistar
novos mercados. “Eu quero cres-
cer. Meu objetivo é chegar a pelo
menos uma tonelada de mel e ter

0 produto em supermercados, fei-
ras e emporios. Também queremos
ampliar a linha, fazer mel cremoso
e outras variedades, porque mui-
ta gente ainda conhece somente o
mel tradicional”, explica Andreza.

0O negociotambém aproximou mae
e filha. Janette, que inicialmente
desconfiou da escolha profissional
da filha, passou a acompanha-la no
apiario e a dividir outras ativida-
des de producao e venda. “Acabou
sendo um grande sucesso, porque
ela virou minha sucessora familiar
e minha parceira. Além do mel que
ela produz, eu fago varios doces e
nés vendemos juntas nas feiras.
Um produto agrega ao outro, e isso
€ muito bom”, afirma.

0 Senar Goias oferece os cursos
de apicultura basica, avangada,
producao de rainhas e multiplica-
cao de enxames, além de proces-
samento de cera. Todos presen-
ciais e podem ser solicitados nos
Sindicatos Rurais, assim como a
assisténcia técnica. Informagoes
sobre o contelido de cada um de-
les também estdo no site: https://
sistemafaeg.com.br/senar/cursos-
-e-treinamentos. Em EaD estao
disponiveis: Boas praticas na fabri-
cacao de mel e outros produtos de
abelhas e Meliponicultura: Criagao
e Manejo de Abelhas sem Ferrao.
Acesse: https://ead.senargo.org.br.



Capa

Confinamento goiano cresce
entre tecnologia ¢ novos

desafios

Expedicao PeseBem revela gargalos de infraestrutura, pressao

na reposicao e avangos no manejo

Alexandra Lacerda | alexandra.lacerda@senar-go.com.br

pecuaria de confinamento
Aem Goias ganhou escala e
complexidade, mas também
passou a exigir mais precisao na
gestao. O retrato produzido pela
Expedicao PeseBem Goias 2026,
realizada de 15 a 19 de setembro
pelo Sistema Faeg/Senar/Ifag, em
parceria com os Sindicatos Rurais
e patrocinadores, percorreu cer-
ca de 6 mil quilometros e visitou
50 confinamentos nas rotas Sul e
Norte. A analise apresentada a im-
prensa foi baseada em 1,4 milhao
de cabecas, reunindo informacoes
de campo e de outras proprieda-
des acompanhadas pelas equipes.
O levantamento procurou enten-
der como funciona o confinamento
em diferentes portes e modelos:
capacidade instalada, ocupacao,
compra de animais, recria, custos,
manejo, sanidade, mercado, infra-
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estrutura, conectividade, mao de
obra e intencao de investimento.
Para o produtor, o valor do diag-
nostico esta menos em um nimero
isolado e mais na possibilidade de
enxergar os pontos que formam a
conta do confinamento.

Goias permanece entre os trés
estados brasileiros com maior ni-
mero de animais confinados. Ao
mesmo tempo, a atividade enfrenta
menor disponibilidade de animais
para reposicao, pressao sobre cus-
tos e limitacoes estruturais. Os da-
dos também mostram avangos em
tecnologia, manejo e organizagao
da producao.

Capacidade instalada

Nas unidades consideradas para
o indicador de capacidade, a estru-
tura estatica soma 755 mil cabecas.
Deste total, 501 mil estavam em uso
e 254 mil permaneciam ociosas, 34%

b,
EXPEDICAD
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da capacidade. O dado mostra que
possuir estrutura nao significa, ne-
cessariamente, conseguir ocupa-la.

A diferenca aparece com forca en-
tre os portes, ja que a ociosidade
chega a 77% nas unidades de até
mil cabecas; fica em 37% entre 1.001
e 6 mil; e em 28% nas estruturas
acima de 6 mil animais. A leitura
para o produtor é direta: capaci-
dade fisica precisa caminhar junto
com disponibilidade de animais, ca-
pital de giro, estratégia de compra
e mercado de venda.

Para Armando Rollemberg, presi-
dente do Instituto para o Fortale-
cimento da Agropecuaria de Goias
(ifag), instituicdo realizadora do
evento, a expedicao veio detalhar,
através da realidade no campo,
como a cadeia produtiva esta se
desenvolvendo e aprimorando a
producao. “Ficou muito claro que o




CAPACIDADE INSTALADA x USO

CAPACIDADE ESTATICA
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capacidade 530 mil - lotagdo 380 mil cab.

7%

37%

gargalo em todo o Estado de Goi-
as, principalmente na pecuaria e
na regiao Norte, é energia. Por ou-
tro lado, a gente viu uma tecnologia
muito avancada na cadeia produti-
va. A Expedicao Pecuaria PeseBem
veio exatamente levantar todos
esses dados para gerar informagao
e apoiar decisoes de gestao do pro-
dutor, discussao de politicas publi-
cas e agoes educacionais do Senar”,
afirma o presidente.

A avaliacao de Rollemberg ajuda a
colocar os nimeros em perspectiva:
a ociosidade nao significa ausén-
cia de tecnologia. O levantamento
encontrou diferentes niveis de es-
trutura e adogao de ferramentas,
mostrando uma pecuaria intensiva
heterogénea.

Boi magro, recria e boitel

Entre as unidades analisadas, 66%

compram boi magro para a termina-
¢ao e 58% possuem recria propria.
A terminagao intensiva a pasto apa-
rece em 37% e o boitel em 26%. O
Nelore esta presente em 83% das
unidades. Na composicao dos lotes,
79% das unidades trabalhavam com
machos, 47% com novilhas e 41%
com vacas; os percentuais podem se
sobrepor.

Isso significa que nao existe uma
Unica formula de confinamento. A
estrutura pode ser a etapa final de
um sistema de recria, pode receber
animais comprados ou funcionar
como prestacao de servico. Por isso,
indicadores de desempenho preci-
sam ser comparados dentro do mo-
delo de negocio de cada fazenda.

Reposicao

A falta de animais para reposicao
aparece entre os principais desafios

Presidente do Ifag, Armando Rollemberg destaca que

a Expedicao PeseBem transforma dados do campoem &
informacgao para orientar decisoes na pecudria goiana §

sistemafaeg.com.br/senar

André Costa

identificados pela expedicao. O pro-
blema ganha peso porque o animal
de entrada representa parcela im-
portante da conta do confinamento.
Durante a apresentagao dos resul-
tados, informou-se que o boi confi-
nado era comercializado na faixa de
RS 340 a RS 350 por arroba, enquan-
to o boi magro chegava a cerca de
RS 400 por arroba.

Para o coordenador do Programa
PeseBem, Alexandre Reis, a recom-
posicao da oferta depende do ciclo
pecuario e da retencao de fémeas.
A mudancga, portanto, nao é ime-
diata e precisa ser considerada no
planejamento de quem depende da
compra de animais para formar lo-
tes. “A falta de animais para abas-
tecer os confinamentos & um dos
pontos que mais chamam atencao
no diagnostico. Essa normalizacao
deve acontecer so a partir do mo-
mento que comeca a ter uma reten-
cao de fémeas. Reposicao nao se
resolve de uma safra para outra ela
comeca antes, na formacao do be-
zerro e na dinamica do rebanho de
cria”, explica Alexandre Reis.

Mercado externo

O mercado de destino também aju-
da a explicar a dimensao do confina-
mento goiano. Na base apresentada
pelo PeseBem, 44% das unidades
vendem exclusivamente ao mercado
interno. Quando se observa o volu-
me, porém, 80% tém destinagao ex-
terna e apenas 20% permanecem no
mercado interno. As unidades que
exportam respondem por 97% do
volume analisado.

A diferenca entre quantidade de
propriedades e volume comerciali-
zado é importante, pois uma parcela
das unidades pode estar concentra-
da no mercado domestico, enquan-
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MODELO DE NEGOCIO

Compra boi magro

% das unidades que adotam cada pratica

@ 5675

Tem recria prépria

@ 587

Terminagdo intensiva a pasto (I ETEGRGGEGEGEGEGEED 37

Presta servico de boitel

0000

GRS 267

83%

das unidades trabalham com
Nelore (mestico: 38%)

797

confinam machos; novilhas
47% e vacas 41% (n=102)

43% S0 MACHOS

as demais incluem fémeas

to estruturas inseridas em cadeias
exportadoras concentram grande
parte do volume. Para o produtor,
acompanhar o mercado de carne bo-
vina significa também observar a de-
manda dos frigorificos e o comporta-
mento das exportagoes. “A ideia é a
gente entender como é que funciona
a dinamica da grande, da média e da
pequena propriedade. Esse levan-
tamento nao pretende apenas foto-
grafar o confinamento em 2026, mas
acompanhar movimentos da ativi-
dade e seus fatores de expansao ou
retracao”, conta Marcelo Penha, ana-
lista de Mercado do Ifag.

Entraves

Os gargalos existem e foram tam-
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Coordenador do Programa PeseBem, Alexandre
1 Reis ressalta que a reposi¢ao de animais depende
do ciclo pecudrio e da retengdo de fémeas

bém avaliados. Entre eles estao
quedas de energia, que aparecem
como o problema mais critico, se-
guidas pelo sinal de celular. Depois
vém qualificacdo da mao de obra,
qualidade das estradas e rotativida-
de operacional e técnica. Para uma
atividade que depende de equipa-
mentos, registros e comunicagao, a
infraestrutura passa a fazer parte da
produtividade.

Melhorias estruturais foram cita-
das por 47% dos entrevistados, a
mao de obra, por 16%, e equipamen-
tos, por 15%. Estrutura e equipamen-
tos, juntos, representam 62% das in-
tencoes de investimento indicadas
no levantamento, o que indica que,

André Costa

apesar das dificuldades, ha disposi-
¢ao para investir.

Sanidade, nutricao e bem-estar

Outra questao que o diagnosti-
co mostra & uma rotina técnica no
manejo. O protocolo de entrada
com vermifugo aparece em 98%
das unidades; a vacinacao contra
clostridioses, em 89%; e contra
doencas respiratorias, em 75%. A
mortalidade acumulada indicada
na apresentacao foi de 0,84% na
base correspondente.

Na dieta, o volumoso representa,
em mediana, 30% da matéria natural,
com variacao de 10% a 42%; o con-
centrado responde pelos 70% res-
tantes na referéncia apresentada.
No bem-estar, 76% relatam manejo
racional, 49% usam aspersores con-
tra poeira e 26% possuem estruturas
de sombreamento. Na gestao de de-
jetos, 92% relatam compostagem ou
adubacgao na propria lavoura.

O principal resultado da Expedi-
¢ao PeseBem nao esta em um unico
nimero. Esta na possibilidade de
enxergar o confinamento como um
sistema. Estrutura, reposicao, dieta,
manejo, mao de obra, energia, co-
nectividade, comercializagao e risco
estao conectados. Quando a mar-
gem fica mais apertada, conhecer
cada componente da conta passa a
ser essencial.

O levantamento também aponta
espac¢o para melhorar a gestao de
riscos: 74% das unidades nao tinham
seguro; 41% utilizavam algum meca-
nismo de prote¢ao de precos; e 40%
nao souberam informar a rentabili-
dade anual. A apresentacao aponta

sistemafaeg.com.br



MERCADO

44% VENDEM SO NO MERCADO INTERNO,
MAS QUEM EXPORTA RESPONDE POR 972 DO VOLUME

s0% —
MERCADO
EXTERNO

Wosm

2075
MERCADO
INTERNO

rentabilidade meédia anual de 20%
entre os respondentes que informa-
ram o indicador. Como 0s universos
variam conforme cada pergunta, os
percentuais devem ser lidos dentro
de seus respectivos contextos.
Analista de mercado do Ifag, Mar-
"= celo Penha destaca que a Expedi-
% cao buscou justamente enxergar
\  as diferencas entre proprie-
dades de portes e perfis
distintos. A informacao
de campo, nesse caso,
é ferramenta para
orientar acoes e me-
lhorar a compreensao do setor.
“Esses dados sao importantes
para trabalhar e entender como
. esta a atividade econdmica do
% setor, a necessidade de ajudar o
produtor ‘da porteira para fora’,
ou seja, compreender o ambien-

§ = \ : .

te economico e estrutural no qual a
atividade esta inserida. S0 com essa
vivéncia da realidade de cada visi-
ta realizada, a Faeg, o Ifag e o Senar
poderao trabalhar com ainda mais
eficiéncia na busca de solugao para
amparar os produtores de pecuaria
de corte em todo o estado”, concluiu
Armando Rollemberg.

Para o produtor, o diagndsti-
co deixa uma licao pratica: antes
de ampliar o confinamento, vale
medir a capacidade real de com-
pra de animais, o custo de repo-
sicao, o custo diario por cabecga, o
desempenho esperado, a dieta, a
estrutura disponivel, os riscos de
energia e mao de obra e a estrate-
gia de venda. A decisao fica mais
segura quando é sustentada por
nimeros da propria fazenda e por
referéncias confiaveis do setor.

L

Analista de Mercado do Ifag, Marcelo Penha explica
que o levantamento acompanha os movimentos do
confinamento e os fatores que influenciam

sua expansdo ou retracdo

Divulgacao
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Pecuaria

Avicultura oferece oportunidades
para diferentes perfis de

produtores

Senar Goias oferece qualificagoes presenciais e online que auxiliam

na superagao de desafios do mercado

Revana Oliveira | revana@sistemafaeg.com.br

priedade a grandes complexos

industriais, a avicultura brasilei-
ra consolida-se como uma das cadeias
produtivas mais robustas do agrone-
gocio nacional, movimentando um
ecossistema que integra desde pro-
dutores familiares até grandes com-
plexos industriais e agroindistrias.

De acordo com o Relatorio Anual
da Associacao Brasileira de Proteina
Animal (ABPA), o pais mantém a po-
sicao de terceiro maior produtor e de
primeiro maior exportador mundial
de carne de frango. Esse desempe-
nho historico é sustentado por uma
producao anual de 15,289 milhoes de
toneladas e pelo abate de 5,706 bi-
lhoes de aves, viabilizando a expor-
tacao de 5,324 milhdes de toneladas
para 153 paises, com receita cambial
de US$ 9,8 bilhdes.

Paralelamente, o mercado inter-
no demonstra grande relevancia ao
registrar um consumo per capita de
46,7 quilos de carne de frango e de
288 ovos por habitante, inserido em
um segmento de postura que mo-
vimentou RS 29,2 bilhées em Valor

Bruto da Producao (VBP) e dire-
cionou 40,9 mil toneladas de
ovos ao mercado externo.

D 0 quintal de uma pequena pro-
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Dados oficiais do sistema ComexStat
para o periodo acumulado de janei-
ro a agosto de 2026 revelam a ma-
nutencao de um ritmo acelerado de
expansao, com o faturamento dos
primeiros oito meses atingindo US$
6,9 bilhoes, uma alta de 22,4% em
comparagao com o mesmo periodo
do ano anterior.

Esse avanco foi impulsionado pelo
embarque de 3,6 milhoes de tone-
ladas, o que representa uma alta de
15,1% em volume, e pela valorizacao
do preco médio internacional da pro-
teina na modalidade Free on Board
(Posto a Bordo do Navio no Porto
de Embarque), que alcangou US$ 1,9
FOB/Kg, um incremento de 6,4%.

“Em termos macroecondmicos, a
atividade passou a responder por
2,77% de todas as exportagoes to-
tais do Brasil, ocupando o oitavo
lugar no ranking geral de vendas
externas, e por 5,37% dos embar-
ques da Industria de Transforma-
¢ao, posicionando-se na quarta co-
locacao desse segmento industrial
especifico”, explica Marcelo Penha,
analista de mercado do Instituto
para o Fortalecimento da Agrope-
cuaria de Goias (Ifag).

A producao brasileira de ovos em

2026 caminha para um novo recorde
historico, com projecao de alcancar
64,8 bilhoes de unidades e um consu-
mo per capita estimado acima de 300
ovos por habitante ao ano. No primei-
ro trimestre, o IBGE registrou a marca
de 1,21 bilhao de dizias no pais, con-
solidando o setor mesmo diante de
uma acomodagao nas exportacoes
apos os picos de 2025.

Nesse cenario, o estado de Goias
se mantém firme na 92 posicao do
ranking nacional, impulsionado por
investimentos em tecnologia e sani-
dade da Associacao Goiana de Avi-
cultura (AGA), garantindo o abaste-
cimento pleno do mercado interno e
reforcando a for¢a da avicultura goia-
na em todo o Centro-Oeste.

Geograficamente, os registros do
ComexStat apontam que a Regiao Sul
lidera o faturamento das exportagoes
no acumulado de 2026, com o Parana
isolado na primeira posicao nacional
ao registrar aproximadamente US$ 2,90
bilhoes, seguido por Santa Catarina,
com USS 1,52 bilhao, e pelo Rio Grande
do Sul, com US$ 880 milhdes, enquan-
to o estado de Goias assume o quarto
lugar, com cerca de US$ 420 milhoes,
superando ligeiramente Sao Paulo, que
contabiliza USS 400 milhdes.
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Essa producao destina-se a uma
carteira global diversificada liderada
pela China (15,0% de participacao na
recelta) Japao (11,9%), Arabia Saudi-

(101%) Emirados Arabes Unidos
(8,5%) e Mexmo( ,5%).

“Embora o setor registre desafios
pontuais, como a suspensao tempo-
raria dascompras por parte daUnidao
Europeia ocorrida em setembro de
2026, afetando mercados como Pa-
ises Baixos (2,5%) e Espanha (1,1%),
a capilaridade comercial confere
alta resiliéncia a cadeia, esses in-
dicadores provam que a avicultura
nacional possui uma demanda pul-
verizada e sustentavel, viabilizando
oportunidades para novos entran-
tes na producao de ovos, corte e
servicos especializados”, conforme
avalia Marcelo Penha.

Apoio do Senar Goias

No entanto, para transformar uma
criagao em atividade produtiva, co-
nhecimento técnico faz diferenca.
Alimentacao, instalacoes, manejo,
sanidade, selecao das aves, legis-
lacao e comercializagao interferem
diretamente nos resultados.

E nesse ponto que entram as ca-
pacitagdes oferecidas pelo Senar
Goias. A instituicdo mantém o curso
presencial Avicultura Basica, com
carga horaria de 24 horas, 16 vagas,
idade minima de 18 anos e certifica-
do. O conteldo inclui caracteristicas
e manejo de aves caipiras, legislagao,
aves de corte, selecao de aves, ovos,
enfermidades, incubacao, constru-
¢ao de abrigos, tipos de ragao, abate
e comercializagao.

Para a instrutora de avicultura do
Senar Goias, Danusa Lemos, a criagao
de galinhas caipiras pode ser uma al-
ternativa para quem deseja comegar
uma atividade com estrutura mais
simples. “E um investimento de baixo
custo, pois nao sao necessarios gal-
poes grandes e maquinas industriais
para dar inicio a uma produgao no
sistema caipira. Consequentemente,
o retorno se torna mais rapido, crian-
do com manejo adequado.”

Antes de comecar, segundo Danu-
sa, & |mportante definir o objetivo da
criagao. “E preciso saber com o que
vai trabalhar, ou seja, o foco no ne-
gocio, se & carne ou ovos. Para isso,
precisa ter um galpao ou galinheiro
protegido e limpo, fornecer ragao de
boa qualidade e garantir acesso ao
pasto ou piquetes.”

A producao de ovos também pode
ser uma alternativa de renda para pe-
quenas propriedades. “Os ovos caipi-
ras sao otimas fontes de renda, pois
possuem alto valor agregado. Exige
pouco espaco e pode vender 0s ovos
direto para o consumidor final, maxi-
mizando os ganhos”, afirma.

Ainstrutora destaca ainda a deman-

sistemafaeg.com.br/senar

Gerente de Educagdo Formal do Senar Goias,
Rafael Rosa afirma que a avicultura caipira é
importante para as pequenas propriedades

da do consumidor. “A preferéncia por
ovos caipiras aumentou bastante,
pois as pessoas buscam mais quali-
dade de vida. Esses ovos vém de ga-
linhas criadas soltas, se alimentando
de produtos mais naturais e criadas
livres, sem estresse.”

Além do Avicultura Basica, o Senar
Goias oferece o curso presencial Pro-
ducao de Ovos, com 16 horas de du-
racao, 16 vagas, idade minima de 18
anos e certificado. A formagao abor-
da instalagoes, legislagao, manejo de
aves caipiras para producao de ovos,
selecao das aves, classificacao dos
0Vvos, enfermidades, planejamento,
custos e tipos de ragao.

A instituicao também possui for-
macao especifica em Avicultura
de Corte Tecnificada, com 32 ho-
ras. O treinamento aborda bios-
seguridade, instalagoes e equipa-
mentos, manejo pré-alojamento,
avaliagao zootécnica, preparagao
do aviario e descarte de carcagas.
O objetivo é capacitar profissio-
nais para trabalhar com aves de
corte seguindo técnicas atualiza-
das e protocolos de biosseguri-
dade. Ambos os treinamentos po-
dem ser solicitados nos sindicatos
rurais. A agenda com as proximas
turmas também esta disponivel
em: https://sistemafaeg.com.br/
senar/cursos-e-treinamentos.

Conhecimento na palma da mao

Para quem nao consegue partici-
par de uma turma presencial, o Se-
nar Goias oferece uma alternativa a
distancia. O curso Alternativas Ali-
mentares na Avicultura Caipira tem
6 horas de duragao e esta disponivel
na modalidade EaD. A formagao tra-
ta justamente de um dos principais
componentes do custo da criagao: a
alimentacao.

O contetdo aborda as exigéncias
nutricionais de frangos e galinhas
caipiras, componentes da ragao ba-
lanceada, alimentos energéticos e
proteicos alternativos, suplementos
minerais e utilizacao desses ingre-

e .ﬁ:.
dientes na formulacao de racoes.

Para Rafael Rosa, gerente de Educa-
cao Formal do Senar Goias, conhecer
alternativas pode ajudar o produtor
a aproveitar melhor os recursos dis-
pon|ve|s na propria propriedade ou
regido. “A avicultura caipira & muito
importante, principalmente para as
pequenas propriedades. Vocé tem
um cantinho ali onde pode fazer essa
avicultura, aproveitar aquela area. E
ela @ muito bem vista nas feiras, com
alimentos mais saborosos e uma ca-
racteristica propria, além dos ovos e
da carne de frango.”

Rafael chama atencao para o peso
da alimentacao nos custos. “Hoje, 0
custo com alimentacao em uma avi-
cultura esta entre 60% e 80% do cus-
to, e é ragao. Quando vocé vem com
alternativas alimentares para utilizar
restos de frutas, restos de hortalicas
ou até mesmo frutos que vocé tem ali
do Cerrado, pode incorporar na dieta
dessas galinhas caipiras e aumentar
a rentabilidade, melhorando cada vez
mais o lucro do produtor rural.”

Segundo ele, o aproveitamento
também pode reduzir desperdicios.
“Ele & muito importante para a via-
bilidade do negocio, aproveitamento
e também o desperdicio. A gente evi-
ta o desperdicio aproveitando essas
alternativas alimentares.” Entre os
exemplos citados estdao “a moringa
e a cabaga, que podem ser utilizadas
pelas galinhas, restos de abdbora e
restos de folhas”.

Rafael ressalta, porém, que o uso
desses alimentos precisa estar as-
sociado ao conhecimento técnico.
“O produtor rural, o técnico que vai
atender dentro da avicultura caipira,
tem que entender essas alternativas.
Até mesmo para trazer um produto
mais competitivo para o produtor ru-
ral, um pouco mais viavel para o con-
sumidor e também ambientalmente
mais correto.”

Para se matricular, acesse: https://
ead.senargo.org.br/curso/alternati-
vas-alimentares-na-avicultura-caipira.
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Agricultura

FeijGo ganha espaco em Goids,
mas desafio ¢ transformar
produtividade em rentabilidade

Reducao do ICMS melhora as condi¢des de comercializagao, enquanto produtores de Cristalina mostram
que tecnologia, irrigacao e assisténcia técnica podem levar a lavouras de alta produtividade

Lucas Almeida | lucas.souza@sistemafaeg.com.br

a lavoura de feijao, produzir
N bem é apenas parte do desa-
fio. O produtor precisa acertar
a época do plantio, cuidar do solo,
acompanhar de perto as condigoes
climaticas, controlar pragas e doen-
cas e, no fim do ciclo, ainda encon-
trar um mercado disposto a pagar
pela qualidade do grao. Em Goias,
essa combinagao tem permitido re-
sultados expressivos, especialmen-
te em regioes como Cristalina, mas
a cultura ainda convive com obsta-
culos que limitam o crescimento.
Os nimeros mais recentes da Com-
anhia Nacional de Abastecimento
Conab) mostram que Goias deve
encerrar a safra 2025/26 com produ-
¢ao estimada em 299 mil toneladas
de feijao. O volume representa cres-
cimento de 3,1% em relagao a safra
anterior e coloca o Estado na quinta
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posicao entre os maiores produto-
res brasileiros. Goias responde por
cerca de 14% da produgao nacional.

A area plantada também cresceu.
Passou de 119,2 mil hectares na sa-
fra 2024/25 para 127 mil hectares
na atual, avanco de 6,5%. A produ-
tividade estimada, por outro lado,
caiu de 2.432 para 2.354 quilos por
hectare. Mesmo assim, o aumento
da area foi suficiente para garantir
uma produg¢ao maior.

Para o analista técnico do Ins-
tituto para o Fortalecimento da
Agropecuaria de Goias (Ifag) Vil-
mar Euripedes da Silva, os nimeros
mostram que existe espago para a
cultura avancar no Estado, mas a
decisao de plantar feijao ainda en-
volve riscos que fazem o produtor
avaliar com cuidado onde e quando
colocar a cultura. “O preco do feijao

€ muito volatil e depende bastante
da qualidade”, explica. Diferente-
mente de outras commodities, em
que o produtor consegue trabalhar
com referéncias mais previsiveis,
o feijao & comercializado de acor-
do com a classificacao do grao. O
resultado da lavoura, portanto, so
fica totalmente claro no momento
da colheita e da comercializagao.

Preco pode cair

Cristalina & um exemplo dessa re-
alidade. A regiao possui uma forte
producao irrigada e reine produ-
tores que conseguiram transformar
tecnologia e conhecimento em altas
produtividades. Segundo o presi-
dente da Associacao Brasileira dos
Consultores de Feijao (ABC Feijao),
Renato Caetano, sao cultivados
aproximadamente 35 mil hecta-
res de feijao por ano no municipio,

Wenderson Araujo




considerando as duas safras. Na
primeira, ha producao de sequeiro
durante a primavera. Ja a terceira
safra ocorre no inverno, com o uso
da irrigacao.

E justamente essa terceira safra
que chega agora ao fim da colheita.
“Estamos na fase final de colheita
da terceira safra, com rendimento
acima de 55 sacas por hectare e ex-
celente qualidade de graos”, afirma
Renato.

O resultado & expressivo, mas
veio acompanhado de uma situa-
cao que preocupa quem esta do
outro lado da lavoura. Conforme a
colheita avancou, o preco do pro-
duto caiu rapidamente. Segundo o
consultor, a saca de 60 quilos, que
chegou a ser negociada a RS 400,
estava em torno de R$ 230 no mo-
mento da entrevista.

A queda mostra, na pratica, o que
o Ifag aponta como um dos princi-
pais desafios da cultura: a dificul-
dade de prever quanto o produtor
recebera pelo feijao quando chegar
a hora de vender.

Para Rafael Lorea Lawson, dire-
tor da Sementes Alianca e produtor
da regiao, a realidade de Cristalina
ajuda a dimensionar o potencial
produtivo do Estado. “Em Cristali-
na, a média de produgao é de 50 sa-
cas de feijao por hectare. E uma boa
média, resultado de uma combina-
cao de fatores como a estrutura de
irrigacao, as condigoes climaticas,
o desenvolvimento de novas cul-
tivares e a experiéncia acumulada
pelos produtores. Além disso, exis-
tem produtores que conseguem al-
cancar médias de 65 a 70 sacas por
hectare”, explica Lawson.

Campo e manejo

Chegar a essas produtividades,
no entanto, exige atencao durante
todo o ciclo. No feijao, pequenos
erros podem comprometer tanto
o rendimento quanto a qualidade
do produto. Rafael destaca cuida-
dos que comecam antes mesmo
da semeadura, como a escolha da
janela correta de plantio, o pre-
paro do solo e o momento ade-
quado para adubacao e aplicacao
de defensivos.

Renato também aponta uma evo-
lucdo importante no modo de pro-
duzir. Segundo ele, o acompanha-
mento técnico especializado passou
a ter papel cada vez mais importan-
te para que a atividade alcance uma
rentabilidade adequada.

Entre as mudancas estao a re-
ducao da populacao de plantas,
0 aprimoramento da arquitetura
das lavouras, o uso de bioinsumos
e uma utilizacao mais eficiente da
agua na irrigacao. .-.

E nesse contexto que a Assistencia

sistemafaeg.com.br/senar

i Renato Caetano destaca a produgao
& defeijao em Cristalina, que chega a 35
4 mil hectares por ano em duas safras

Técnica e Gerencial (ATeG) do Se-
nar Goias ganha importancia para
os produtores de graos em todo o
Estado. Por meio do acompanha-
mento técnico realizado diretamen-
te nas propriedades, o programa
orienta os produtores na adogao
de praticas que contribuem para a
conservagao do solo, 0 manejo ade-
quado da lavoura e a melhoria dos
resultados produtivos. Para Vilmar,
esse trabalho também é fundamen-
tal diante dos periodos de maior
estresse climatico, ja que o plane-
jamento e as técnicas aplicadas ao
longo do ciclo podem ajudar a redu-
zir impactos sobre a lavoura e con-
tribuir para a qualidade do grao na
colheita.

No plantio direto, por exemplo,
a manutencao da palhada ajuda
a conservar a umidade do solo.
A menor movimentacao da terra
também reduz a presenca de solo
junto as vagens durante a colheita,
contribuindo para a qualidade do
produto. “Sao praticas que garan-
tem, as vezes, para o produtor con-
seguir atingir uma melhor produti-
vidade quando tem uma qualidade
melhor do produto final e também
conservacao do solo, principal-
mente para as proximas safras”,
explica o analista.

Crescimento

Apesar dos bons resultados,
para os especialistas, Goi-
as poderia produzir mais.

Para isso, porém, nao bas-

ta ampliar a area cultivada.

Em Cristalina, um dos principais
limites apontados por Renato
esta justamente na infraestru-
tura necessaria para a irrigagao.
Segundo ele, a expansao da ati-
vidade encontra dificuldades re-
lacionadas a disponibilidade de
agua e energia, aléem de uma rede
de distribuicao de energia que pre-
cisa acompanhar a demanda das
propriedades.

Rafael também coloca a ampliacao
das outorgas de agua e o acesso a
energia entre as principais necessi-
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Analista técnico do Ifag, Vilmar Euripedes

ressalta a importancia da assisténcia técnica
para o manejo das lavouras e a redugdo dos

impactos do estresse climatico

dades para que mais areas possam
receber sistemas de irrigagdo. “Libe-
rar mais outorga de agua e acesso a
energia para instalacao de pivos de
irrigacao” €, na avaliagao dele, um dos
caminhos para ampliar a producgao.

Ha ainda outro desafio: fazer com
que o produtor tenha mais seguran-
¢a para escolher o feijao diante de
outras culturas. Vilmar explica que
a decisao é tomada considerando o
risco de mercado, o clima e a possi-
bilidade de retorno de cada cultivo.
Em um cenario de incerteza, culturas
consideradas mais seguras podem
acabar ganhando espago. Por isso,
para o analista, a expansao do feljao
depende também de um mercado
mais previsivel.
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Imposto e competitividade

Nesse cenario, a reducao do ICMS
sobre o feijao aparece como uma
mudanga importante. A aliquota,
que era de 6%, passou para 2,4% na
comercializagao do produto. Para
Vilmar, a medida é positiva porque
melhora as condicoes de comer-
cializacao do feijao produzido em
Goias, especialmente aquele desti-
nado a outros estados.

Rafael ja percebe efeitos na pon-
ta. Segundo ele, a reducao ajudou
a atrair compradores de outras
regioes para Goias, aumentando a
disputa pelo produto e, consequen-
temente, contribuindo para melho-
rar o preco recebido pelo produtor.
“Outros estados vieram comprar

André Costa

mais em Goias, aumentou a disputa
pelo produto e consequentemente
melhor preco ao produtor”, relata.

A medida, porém, nao resolve sozi-
nha os problemas da cultura. Rena-
to avalia que o beneficio tributario
melhora a comercializagao, mas a
expansao da area continuara de-
pendendo de investimentos em in-
fraestrutura de agua e energia.

Mercados internacionais

O proximo passo pode ser ainda
maior. Goias ja tem espago para
ampliar a producao do tradicional
feijao carioca, mas também pode
diversificar a oferta e entrar em
mercados de feijoes especiais, co-
nhecidos como pulses.

Renato cita variedades como
vermelho, mungo verde, rajado e
branco como oportunidades para
a producao goiana avangar no
mercado internacional. Segundo
ele, a producao irrigada do Estado
tem condicoes de entregar graos
com caracteristicas exigidas por
consumidores de mercados mais
rigorosos.

A possibilidade inclui paises como
india, México e Estados Unidos.
0 movimento também passa pela
busca de uma identidade propria
para o produto. Segundo Renato,
o setor trabalha para avangar na
construgao de uma indicagao geo-
grafica para o feijao, seguindo um
caminho ja conhecido em produtos
como cafe e vinho.
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Feiras e Eventos

Carretas de qualificacdo
¢ imersQo que aproximam
campo e cidade

Gastronomia, tecnologia, informacao e experiéncias interativas transformam as unidades
moveis do Senar Goias em espagos de conhecimento e conexao nos eventos do setor produtivo

Revana Oliveira | revana@sistemafaeg.com.br

trou que uma mesma estrutura

pode assumir diferentes fun-
¢oes durante um evento. O presi-
dente do Sindicato Rural, Geovando
Pereira, solicitou as unidades mo-
veis do Senar Goias para duas edi-
¢oes da Festa do Leite. Em 2025, a
Carreta Gastronomica foi utilizada
em atividades como palestras e cur-
sos. Neste ano, a Agro 360 ampliou a
programacao com visitas guiadas de
estudantes, podcasts e experiéncias
com tecnologia. “Esse ano, com a
carreta 360, nos fizemos todas as vi-
sitas guiadas pelos participantes do
Faeg Jovem com as escolas, as crian-

Em Orizona, a experiéncia mos-

¢as das escolas rurais e das escolas
do municipio, tanto da cidade, quan-
to dos distritos”, conta Geovando.

Para ele, o contato dos estudantes
com a tecnologia e com informagoes
sobre o setor foi um dos destaques.
“As criangas tiveram um aproveita-
mento muito bom, principalmente
na carreta 360, onde mostra a his-
toria do desenvolvimento da agri-
cultura, do Cerrado e do trabalho
do Senar.”

A estrutura também recebeu pales-
trantes convidados para gravagoes
de podcasts e ofereceu aos estu-
dantes, especialmente aos da escola
agricola, a oportunidade de utilizar

o simulador de maquinas e equipa-
mentos. “Entao acho que foi primor-
dial a presenca da carreta no nosso
evento. A gente aproveitou bastante
esse ano”, afirma o presidente.

Para o presidente do Sindicato
Rural de Itapirapua, Edgar Scatena
Filho, a presenca das carretas do
Senar Goias ja se tornou parte da
propria experiéncia das feiras. Na
Agripec Show, realizada no munici-
pio, o sindicato recebeu primeiro a
Carreta Gastronomica e, na edicao
seguinte, a Agro 360. “E uma coisa
imprescindivel. A carreta em si ja é
um evento. Tanto a Gastronomica
quanto a 360 ja sao um show a parte

André Costa
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e dao um apoio excelente para qual-
quer evento”, afirma Edgar. Segundo
ele, a estrutura contribuiu direta-
mente para a realizagao da progra-
macao. “Eu acho uma tremenda mao
que o Senar e a Faeg dao para a gen-
te com essa carreta. Todo sindicato
deve aproveitar essa mao que a ins-
tituicao da. E a mao amiga.”

As duas carretas tém propostas di-
ferentes, mas cumprem uma funcao
semelhante: levar a estrutura e as
agoes do Senar para perto do pabli-
co durante eventos realizados nos
municipios.

A Carreta Gastrondmica concentra
atividades relacionadas a alimenta-
¢ao e a promogao social. Em 2026, até
7 de setembro, participou de 15 even-
tos. A programagao inclui demons-
tragoes e Cozinhas Show dos cursos
de culinaria da promogao social,
degustagoes, gravacoes de receitas
para reportagens, encontros de pro-
dutores da ATeG, reunioes, palestras,
apresentagoes culturais e agoes do
Agrinho. A unidade também recebe
premiacoes de concursos, aberturas
institucionais e atividades de divul-
gacao do Sistema Faeg/Senar, fun-
cionando, conforme a programagao
de cada evento, como cozinha, palco
e espaco para conteido.

Um exemplo dessa versatilidade foi
a participagao no Festival da Cacha-
ca de Goias, em Goiania. A carreta
recebeu atividades de Cozinha Show,
degustacoes e harmonizagoes, levan-
do ao plblico uma experiéncia que
aproximou a producgao rural, a gas-
tronomia e os produtos derivados do
campo.

Até 7 de setembro, aproximada-
mente trés mil pessoas haviam
passado pela Carreta Gastronomi-
ca, considerando os visitantes re-
gistrados nas listas de presenca.
Esse nimero & bem maior, ja que
criangas e idosos, por exemplo,
participam de diversas atividades
sem necessariamente assinar a
lista, assim como parte do publico
presente em aberturas institucio-
nais e apresentacoes culturais.

A Carreta Agro 360, por sua vez,
estreou em 2026, com uma propos-
ta voltada a tecnologia e a imersao.
Desde o primeiro evento, em 29 de
maio, até 7 de setembro, participou
de nove acoes, com aproximada-
mente 1,5 mil visitantes registrados.

A unidade conta com recursos de
projecao e imersao 360 graus, simu-
lador Agro, espaco para podcasts e
estrutura para palestras, reunioes e
outras atividades. Também recebeu

André Costa

encontros de produtores e técnicos
da ATeG, aulas do Curso Técnico do
Senar, reunioes de comissoes da
Faeg, apresentagoes culturais, aber-
turas institucionais e transmissoes
de podcasts. O simulador é uma das
ferramentas utilizadas para aproxi-
mar principalmente os estudantes
das tecnologias presentes no campo.

Realidade de cada evento

A diversidade das atividades mos-
tra que as carretas nao chegam as
feiras com uma programacao en-
gessada. A estrutura é adaptada as
caracteristicas e as necessidades
de cada evento, podendo funcionar
como sala de aula, cozinha, palco,
espago para reunioes, ambiente de
interacao ou estddio.

Para o superintendente do Senar
Goias, Dirceu Borges, a proposta é
ampliar a presenca da instituicao
nos municipios e aproveitar os even-
tos como espacos de conhecimento
e relacionamento. “Quando levamos
uma carreta para uma feira, levamos
também conhecimento, tecnologia
e as solucoes do Senar para mais
perto das pessoas. O sindicato rural
conhece a realidade do municipio e
consegue aproveitar essa estrutura
de acordo com as necessidades do
seu publico. E essa possibilidade
de reunir informacao, capacitagao,
tecnologia e relacionamento em um
mesmo espaco que torna as carretas
ferramentas importantes para for-
talecer a atuacao do Sistema Faeg/
Senar nos eventos.”

Visibilidade de eventos

A Carreta Agro 360 também ganhou
uma fungao que ultrapassa os dias
de cadafeira: virou estudio itinerante

: Presidente do SR de Itapirapud, Edgar Scatena Filho
reforca que as carretas do Senar Goids ja sdo presenga

|
garantida nas feiras e eventos
—
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Carreta Gastronomica concentra atividades relacionadas
a alimentacdo e a promogao social. Em 2026, até 7 de

setembro, participou de 15 eventos
s - e S e

para o Campo Cast, podcast do Siste-
ma Faeg/Senar. A estrutura permite
aproveitar a presenca de produtores,
especialistas, técnicos e liderangas
nos eventos para transformar as dis-
cussoes de cada local em conteldo
que continua circulando depois que
a carreta segue viagem.

Na Agro Capital, o Campo Cast dis-
cutiu a importancia das feiras para
o setor, destacando o papel desses
eventos na aproximagao entre pro-
dutores, empresas, especialistas e
entidades. Ja na Fenashow, as grava-
¢oes abordaram diferentes desafios
da atividade rural, entre eles custos
de producgao, sobrevivéncia no agro
e pecuaria de corte.

Em outro evento, na Expopame-
ri, o tema foi a reforma tributaria e
seus impactos para o setor produti-
vo0. Ja na Expoana levou para o Cam-
po Cast uma discussao sobre como
acontecem as mobilizagoes do setor,
enquanto na Festa do Leite, em Ori-
zona, abriu espago para assuntos re-
lacionados a atividade leiteira.

Outras gravagoes trataram da atu-
acao de pessoas e instituicoes que

sistemafaeg.com.br/senar

movimentam o agronegocio. Entre
os temas estao a importancia das
entidades de classe e do Faeg Jovem,
as mulheres no agronegacio e a ge-
nética na pecuaria leiteira. Também
entraram na programagao temas re-
lacionados a atuagao do proprio Sis-
tema Faeg/Senar, como a Assistén-
cia Técnica e Gerencial (ATeG), salde
mental no campo e a NR-1.

Durante o Congresso da Aviagao
Agricola do Brasil, a discussao foi
sobre aimportancia dos drones para
a agricultura, mostrando como a
tecnologia pode ser incorporada as
atividades rurais e contribuir para a
modernizagao das operagoes.

Com a estrutura da carreta, cada
feira se transforma em oportunida-
de para produzir conteido a partir
dos assuntos que estao sendo dis-
cutidos naquele ambiente. O resul-
tado € um acervo que permanece
disponivel mesmo depois que o
evento termina.

Os episodios do Campo Cast gra-
vados na carreta podem ser acom-
panhados pelos canais digitais do
Sistema Faeg/Senar, no YouTube e

Spotify. A programacao das carretas
e 0s eventos em que estarao pre-
sentes também sao divulgados nas
redes sociais do Sistema Faeg/Senar.
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Faeg Jovem

Academia de Jovens Lideres do Agro
aproxima tecnologia, inovacdo

e desafios do campo

Jornada de cinco meses reuniu participantes em atividades de formacao, desenvolvimento
de projetos e preparagao para novas experiéncias profissionais

Alexandra Lacerda | alexandra.lacerda@senar-go.com.br

62 edicao da Academia de

‘ \ Jovens Lideres do Agro, rea-

lizada pela Bayer em parce-
ria com o Sistema Faeg/Senar para
integrantes do Faeg Jovem, foi con-
cluida no altimo dia 19 de setembro.
Ao longo de cinco meses, 17 jovens
participaram de uma jornada volta-
da a lideranca, inovagao e constru-
¢ao de solucoes para desafios reais
do agronegacio.

Nesta edi¢ao, o desafio foi o uso de
ferramentas digitais para aumentar
a produtividade e a previsibilidade
na agricultura. Os participantes fo-
ram estimulados a compreender a
realidade do campo, identificar pro-
blemas e desenvolver solu¢oes para
apoiar o produtor rural na rotina e
na tomada de decisoes. “A proposta
foi fazer com que os jovens nao ape-
nas conhecessem as tecnologias,
mas conseguissem enxergar como
elas podem ser aplicadas para solu-
cionar problemas reais do produtor
rural”, explica o diretor técnico do
Senar Goias, Leonnardo Furquim.

A participagao da Bayer vai além do

a realidade do produtor rural

gtembro-/ 26,

apoio financeiro. A empresa contri-
bui para a estratégia de desenvol-
vimento dos participantes, desde
a definicao do tema e da trilha até
a selecao de palestrantes, mento-
res e profissionais. Segundo Rafael
Polvere, coordenador da etapa da
Academia pela Bayer, a proposta
€ conectar os jovens a diferentes
conhecimentos e experiéncias do
setor. “Toda a estratégia a gente
desenvolve aqui, desde a escolha
do tema, do que vai ser a trilha, de
quem serao as pessoas que vao par-
ticipar. A gente faz toda essa sele-
¢do. Entao, além do financiamento, a
gente também olha toda essa parte
estratégica”, explica Rafael.

Na etapa inicial, realizada on-line,
0s participantes tém contato com
contelidos relacionados aos temas
do Faeg Jovem, como lideranca, su-
cessao e empreendedorismo, pila-
res trabalhados pelo Senar Goias e
alinhados as diretrizes da Bayer. “A
gente traz os palestrantes, traz o
mentor, valida isso e faz acontecer
o desenvolvimento desse jovem du-

Finalistas encerram ciclo com propostas voltadas

rante essa trilha, que é de mais ou
menos cinco meses”, destaca Rafael.

Do problema a solucao

Para Carolina Bertelli, gerente de
formagao profissional rural do Se-
nar Goias e gestora do projeto no
Estado, a metodologia busca apro-
ximar o problema de sua solucao.
“Antes de buscar uma resposta, é
preciso compreender o problema.
Durante a jornada, os jovens traba-
lharam em equipe, trocaram expe-
riéncias e transformaram ideias em
projetos, conectando tecnologia as
necessidades identificadas no meio
rural, ampliando a chance que esses
projetos se tornem, no futuro, efe-
tivamente em solugoes dentro da
porteira”, comemora Bertelli.

Como resultado da trilha, foram
apresentados cinco projetos. O
AgroElo desenvolveu uma platafor-
ma que organiza dados da proprie-
dade de forma visual, permitindo
representar a area por meio de um
mapa, acompanhar atividades e
identificar alertas e prioridades. O
Vem da Rocga criou uma plataforma




para ampliar as oportunidades de
comercializacao, conectando pro-
dutores e consumidores e permitin-
do divulgar produtos, acompanhar
pedidos e organizar vendas.

Ja a EngrenaMaqg desenvolveu um
sistema para gestao da frota, com
acompanhamento de manutencgoes,
alertas preventivos e organizagao
de informagoes sobre maquinas,
estoque e contatos de concessiona-
rias, técnicos e revendas de pegas.
Enquanto isso, o AgroJa criou um
aplicativo de gestao rural que re-
ine receitas, despesas e cotagoes
personalizadas de acordo com a ati-
vidade e o municipio do produtor.
Embora diferentes, os projetos tém
em comum o uso da tecnologia para
responder a problemas concretos do
campo e apoiar o produtor na gestao
e na tomada de decisoes.

O prémio de Projeto Destaque fi-
cou com o PrevPasto, voltado a ges-
tao das pastagens, que desenvolveu
um agente de inteligéncia artificial.
A partir de uma foto da area e de in-
formacoes fornecidas pelo produtor,
a ferramenta apresenta cenarios de
manejo para contribuir com analises
mais rapidas e decisoes mais seguras.

A ideia surgiu a partir da iden-
tificacao da baixa fertilidade das
pastagens, uma das condigoes as-
sociadas a degradacao dessas are-
as. O projeto foi desenvolvido por
Wanessa Rafaela Silva, formada em
Zootecnia e coordenadora do grupo
Faeg Jovem de Rio Quente; Laura
Ferreira, coordenadora do Faeg Jo-
vem de Sao Luis de Montes Belos; e
Robson Silva, coordenador do Faeg
Jovem de Diorama.

Segundo Wanessa, o projeto levou
aproximadamente um més e meio,

entre a identificacao do problema
e a concepgao da solugao. A equipe
desenvolveu o agente e iniciou tes-
tes em propriedades rurais. “A ideia
surgiu a partir da identificacao de
um problema, que é a baixa fertili-
dade das pastagens, que leva a pas-
tagens degradadas. Entre o inicio da
ideia e a concepcao do projeto intei-
ro, demorou cerca de um meés e meio
para a gente criar esse agente e co-
mecar a testar nas propriedades”,
relata Wanessa.

Para Robson Silva, a jornada tam-
bém permitiu desenvolver compe-
téncias profissionais e pessoais.
“Foi uma excelente oportunidade.
Através da trilha que percorremos,
conseguimos nos desenvolver pro-
fissionalmente e pessoalmente, en-
frentamos desafios, saimos da zona
de conforto, trabalhamos sob pres-
sao e, acima de tudo, nos supera-
mos”, afirma Robson.

A construcao coletiva foi outro
aspecto importante do processo.
“Trabalhamos em equipe, com cada
membro desempenhando um pa-
pel fundamental dentro do projeto
e nos desenvolvendo como lideres
também”, destaca Laura Ferreira.

Projetos com potencial de aplicacao

A experiéncia do PrevPasto tam-
bém chamou a atencao da Bayer.
Para Rafael Polvere, o grupo conse-
guiu transformar uma necessidade
concreta do campo em uma solugao
visualizavel pelo produtor. “Os cinco
projetos que foram apresentados fo-
ram muito bons e virariam muito um
modelo de negocio. O destaque para
o PrevPato foi por eles conseguirem
trazer um negocio muito palpavel,
com visualizagao para o produtor”,
afirma o coordenador.

I Projeto PrevPasto, vencedor do destaque, criou agente
de inteligéncia artificial para auxiliar no manejo e na
recuperagdo das pastagens

sistemafaeg.com.br/senar
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A capacidade de comunicagao
também foi percebida durante os
pitches. “No pitch, eles trouxe-
ram com muita leveza e facilida-
de o que estavam querendo ven-
der de ideia, do projeto”, destaca
Rafael.

Formagao continua

Ao longo dos cinco meses, 0s
jovens ampliaram conhecimen-
tos, desenvolveram habilidades e
transformaram necessidades do
campo em propostas de solucao.
Os seis jovens selecionados para
a missao técnica terao a oportu-
nidade de conhecer a Bayer, em
Sao Paulo, e ampliar o contato com
profissionais e liderancas da em-
presa. “O proximo passo agora € a
missao técnica, que vai acontecer
no inicio de novembro, onde vive-
remos a experiéncia de conhecer a
Bayer, com expectativas altas para
aprendermos mais ainda sobre li-
deranca nessa imersao”, afirma
Wanessa.

Para a jovem, o conhecimento
também deve ser compartilhado
com os demais participantes. “O
ciclo nunca se encerra. Depois de
tudo que aprendemos, cabe a nos
repassarmos para nossos grupos,
sendo agentes de mudanca e pro-
pagacao de todo o aprendizado
que nos foi repassado”, completa.

Para a Bayer, a missao técnica da
continuidade ao processo de for-
macao. “A gente vai levar os seis
melhores para Sao Paulo, para ter
uma imersao estratégica dentro
da Bayer. Nesse momento, eles
vao conhecer os diretores, vao
conhecer pessoas extremamente
importantes e que estao visando
pelas liderancas do agronegocio
quando a gente olha para Goias”,
explica Rafael.

Segundo a coordenadora do pro-
grama FAEG Jovem em Goias, Tatiana
Pontes, as experiéncias proporcio-
nadas pela Academia também pre-
param os participantes para novos
desafios e oportunidades ao longo
de suas trajetorias. “A missao técni-
ca amplia a visao dos jovens sobre o
agro, fortalece suas competéncias e
proporciona experiéncias que con-
tribuem para que estejam mais pre-
parados para futuras oportunida-
des de desenvolvimento e atuagao
profissional”, destaca Tatiana.
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Senar Responde

Infestacdo de pontos
negros que secaram
as plantas

Revana Oliveira | revana@sistemafaeg.com.br

Envie suas dividas
A Revista Campo abre espago para responder dividas dos
nossos leitores sobre producao, cultivo, criagao, acoes

do Sistema Faeg Senar, entre outros assuntos. Envie suas
perguntas para o e-mail: revistacampogoias@gmail.com
Participe!
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s folhas da foto sao de Costela-de-Adao e

compoem um jardim interno suspenso com

plantas ornamentais de sombra, que fica

em uma empresa de Goiania. Recentemen-
te, pontos pretos comecaram a aparecer em varias
delas. A praga suga a folha até que elas sequem. Os
funcionarios, que sao encantados com o paisagis-
mo, perguntam:

Davida | qual &€ a maneira mais eficiente de salvar
as plantas com o minimo de transtorno possivel?

Resposta | Os pontos escuros e rigidos fixados ao
longo dos peciolos e nervuras da planta sao espé-
cimes de cochonilha de carapaga (Saissetia spp.).
Trata-se de insetos sugadores que perfuram a
epiderme vegetal para se alimentar da seiva, fra-
gilizando a folhagem até que ela seque e caia. Em
ambientes corporativos fechados, a baixa umidade
gerada pelo uso continuo do ar-condicionado e a
auséncia de predadores naturais favorecem o avan-
¢o populacional dessa praga. A carapaga rigida do
inseto funciona como uma blindagem protetora,
0 que torna as pulverizagoes superficiais comuns
pouco eficientes.

Para resolver o problema sem gerar incomodos
no ambiente de trabalho, o plano de acao deve ser
executado em etapas simples. O primeiro passo
consiste no manejo fisico: faca uma poda sanita-
ria para descartar as folhas secas ou muito com-
prometidas e limpe as hastes afetadas utilizando
um pano macio ou algodao embebido em agua com
detergente neutro, removendo mecanicamente o
excesso de carapacas.

Em seguida, aplica-se o controle por asfixia, uma
alternativa limpa e segura para areas internas. Pul-
verize sobre as hastes uma mistura de 6leo mine-
ral a 1% ou oleo de neem (com principio ativo de
azadiractina) combinado com sabao potassico.
Esse produto cria uma pelicula fina sobre o inseto
que bloqueia seus poros respiratorios, levando-o a
morte sem contaminar o ar do escritorio. O ideal é
realizar a aplicagao ao final do expediente de sex-
ta-feira, repetindo o processo semanalmente por
trés a quatro semanas.

Caso o jardim suspenso seja de dificil acesso ou a
infestagao persista, a solucao definitiva e com zero
contaminagao aérea é o tratamento sistémico via
solo. Basta diluir um inseticida de uso doméstico a
base de acetamiprido ou imidacloprido na agua de
irrigacao e aplicar diretamente no substrato.

A raiz absorve o produto e o distribui por toda a
seiva; ao suga-la, a cochonilha ingere o ativo e mor-
re. Para prevenir o retorno da praga, mantenha a
adubacao do jardim em dia, priorizando fertilizan-
tes ricos em potassio e silicio para enrijecer os te-
cidos vegetais.

Resposta enviada pela técnica de Campo
do Senar Goias, Clistiane Mendes.

sistemafaeg.com.br



Mitos e Verdades

Sementes de hortalicas
amassadas e colocadas de
molho nascem mais rapido?

Revana Oliveira | revana@sistemafaeg.com.br

¢ Verdade!

A técnica utilizada por Analia LG-
cia pode ajudar o coentro a germi-
nar mais rapidamente. Isso aconte-
ce porque as sementes de coentro
possuem uma estrutura externa
que pode dificultar a entrada de
agua. Quando ficam de molho, elas
absorvem umidade e iniciam o pro-
cesso de germinacgao. Ja a quebra
ou leve esmagamento das semen-
tes ajuda a separar essa estrutura
e facilita ainda mais a absor¢ao de
agua.

Mas existe um detalhe impor-
tante: as sementes nao devem ser
esmagadas com forca nem danifi-
cadas. O ideal é fazer uma quebra
leve, apenas para separar as duas
partes da semente. Se o embriao
for machucado, a germinagao pode
ser prejudicada.

Depois de hidratadas e prepara-
das, as sementes devem ser se-
meadas em solo Umido, mas sem
excesso de agua. Com temperatura
adequada e umidade constante, o
coentro tende a apresentar uma
germinagao mais uniforme e rapi-
da.

E a técnica nao é exclusiva do co-
entro. O molho das sementes pode
ser utilizado em algumas outras
hortaligas, principalmente naque-
las que apresentam sementes com
tegumento mais resistente ou que

Analia Licia Batista, de Goiania, cultiva uma horta

caseira durante todo o ano. Um dos canteiros mais
bonitos é o de coentro. Ela usa a técnica de quebrar
a casca que envolve as sementes, coloca de molho e so en-
tao semeia. A Roberta Souza, vizinha dela, achou a técnica

curiosa e pergunta: & mito ou verdade que isso funciona

demoram mais para iniciar a ger-
minacao. Dependendo da espécie,
a hidratacao prévia pode ajudar
em culturas como cenoura, salsa,
beterraba, acelga e algumas varie-
dades de pimentas.

Cada hortaliga, porém, tem uma
necessidade diferente. Por isso,
deixar a semente de molho nao
€ uma regra geral para todas as
culturas. O tempo de hidratacao e

para que as plantas nas¢am mais rapido e vigosas? Se sim,
pode ser usada em quais outras hortalicas?

a forma de preparo precisam ser
adequados a espécie.

No caso do coentro, Analia des-
cobriu, na pratica, uma técnica que
tem explicagao agronomica: agua,
temperatura adequada, solo bem
preparado e uma semente em boas
condicoes sao fatores que fazem
toda a diferenca para transformar
um pequeno grao em um canteiro
cheio de folhas verdes.

Resposta enviada pela técnica de Campo do
Senar Goias, Clistiane Mendes.
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%2 Soja - 03a31/08/2026

Soja encerra agosto em alta, com risco climatico nos EUA, compras chinesas e mercado brasileiro firme

Em agosto, a soja comegou pressionada em Chicago pela Graéfico 1 - Evolugdo no prego do contrato futuro de soja em agosto/26.
expectativa de grande safra norte-americana. Segundo o USDA, porém, p -
a piora nas condi¢cbes das lavouras e as preocupagdes climaticas
durante o enchimento dos graos reduziram o potencial produtivo. A
retomada das compras chinesas também sustentou o mercado, 2
elevando as cotagdes ao fim do més, com contratos longos acima de
USS 13 por bushel.

No Brasil, os precos da soja permaneceram firmes em agosto, =
sustentados pela valorizagao do dolar, pelos prémios de exportagao e Vol e
pela demanda externa. De acordo com a Conab e a Secex, 0s embarques S
alcancaram aproximadamente 9,8 milhdes de toneladas, alta de 5% ante Tabela 1- Variagio dos pregos médios da soja em Goias em agosto/26.

agosto de 2025. Nos portos, as cotagdes chegaram proximas de RS 150
por saca, refletindo o cenario internacional favoravel.
Em Goias, a soja disponivel valorizou 12,12% em agosto, passando
de RS 12992 para RS 145,67. No balcao, a alta foi de 12,02%, enquanto o Soja Disponivel [ J [ [ ]
mercado futuro avancou 8,78%. 0 movimento refletiu a firmeza dos } [ } [ J [ J
. . R . Soja Balcdo R$120,66 R$135,16 +R$14,50
prémios de exportacao, a demanda externa e o cambio, mantendo o
Soja Futuro } [ } [ } [ }

mercado goiano sustentado durante o més.

+R$15,75

e Ve

\% Para setembro, 0 mercado acompanha clima nos Estados Unidos, avanco da colheita, compras chinesas,
prémios de exportacao e cambio, fatores que devem influenciar as cotagdes da soja e 0 mercado brasileiro.

@ Milho - 03 a31/08/2026

Milho ganha forca em agosto com suporte externo e demanda

Na Bolsa de Chicago (CBOT), o milho ganhou forca ao longo de agosto, Gréfico 1 _Evolugo no prego do contrato futuro de milho em agosto/26.
ap6s um inicio pressionado. Até o fim do més, as lavouras classificadas como S '
boas ou excelentes recuaram para 57%, segundo o USDA. Além disso, o
relatorio do Pro Farmer apontou uma reducao de 16 milhdes de toneladas na
estimativa da safra americana, aumentando as preocupagoes com a oferta e
dando suporte as cotagdes. As tensoes no Mar Negro também impactaram o
mercado de graos e contribuiram para aumentar a alta nos precos. Os =
contratos de set/26 e dez/26 acumularam valorizagdes de 16,89% e 15,86%, =
respectivamente.

No mercado interno, a demanda ganhou forga, com compradores e . e ) -
buscando recompor estoques e as exportagoes brasileiras acelerando ao Tabela 1 - Variac&io do prego médio do milho em Goids no més de
longo do més. Na B3, a valorizagdo de Chicago e do cambio contribuiu paraa | 28°sto de 2026.

alta nos contratos, com o set/26 valorizando 1,82%, o0 nov/26 4,94% e o jan/27 Diferenca
4,66%. A oferta elevada da segunda safra limitou altas mais expressivas, oo

. . Milho Balc:
enquanto a colheita avancou para 94% da area. (Média Estado) REEE B L

Em Goias, as cotagoes acompanharam o movimento de valorizagao dos [ J [
mercados. A colheita da safrinha entrou na reta final, alcangcando 99% da
area, restando apenas algumas lavouras plantadas fora da janela ideal, [ Rio Verde } [ R$51,00
segundo a Conab.

Milho Futuro

(Média Estado) +R$6,00

R$52,00 R$58,00

i

(AN
Yo
o U7
T

R$61,00

-

+R$9,00

2 Para setembro, no exterior, o foco permanece nas condicoes e na colheita do milho nos EUA, enquanto que no
\é/ Brasil, 0 aumento da demanda tanto interna quanto externa tendem a valorizar o prego da saca.
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m Bovinocultura de corte - 03 a 31/08/2026

Arroba Ganha Sustentacdo com Oferta Restrita

O mercado do boi gordo apresentou maior pressao
ao longo de agosto, mas a oferta reduzida de animais
terminados ajudou a limitar o movimento de baixa e
sustentar os precos. Em Goias, o boi gordo fechou o
més com meédia de RS 32844/@, alta de 041%,
enquanto a vaca gorda encerrou em RS 314,78/@,
valorizacao de 2,63%. Os negocios foram pontuais e
concentrados na necessidade de completar as
escalas, com os frigorificos mantendo os niveis de
compra ou testando valores menores, diante da
resisténcia dos pecuaristas.

No mercado fisico, os precos do boi gordo
permaneceram mais estaveis no decorrer do més. A
oferta restrita dificultou a composigao das escalas de
abate pela industria, limitando a pressao sobre a
arroba. O indicador DATAGRO SP encerrou agosto em
RS 345,77/@, com queda de 0,20%.

Nas exportagcGes de carne bovina in natura, o
volume embarcado recuou para 195 mil toneladas,
queda de 271% em relacao a agosto de 2025, em um
cenario de menor participacao da China nas compras.
Apesar da retracao no volume, o prego medio avancou
101%, alcangando USS 6.165,70 por tonelada.

Para setembro, a oferta limitada de animais
terminados e a postura firme dos pecuaristas
tendem a continuar dando sustentacao aos precos.
No mercado futuro, a B3 comeca a apresentar
expectativas mais positivas para 0s proximos
meses, enquanto o ritmo das exportacdes e a
disponibilidade de boiadas serdao determinantes
para os proximos movimentos da arroba.

PRECO MEDIO BOI GORDO E VACA GORDA A VISTA
EM GOIASR$/@
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@Q Aves e Suinos - 03 a 31/08/2026

Oferta elevada mantém pressao no mercado interno

Em agosto, a avicultura de corte permaneceu
pressionada no mercado interno, diante do
excesso de oferta e do desequilibrio entre
producao e consumo. O cenario levou a reducao
dos precos de diferentes cortes no atacado e a
movimentos distintos nas cotagdes do frango vivo
entre as principais regides produtoras. Em Goias,
o frango vivo foi cotado a RS 4,73/kg, queda de
1,05% no més.

Na suinocultura, o cenéario também foi de
baixa. O suino vivo encerrou agosto em RS 5,32/kg,
recuo de 3,64%. Além da demanda enfraquecida, a
oferta elevada de carne suina no mercado interno
contribuiu para pressionar as cotagoes. Sequndo
o Cepea, agosto registrou a segunda maior
producao de carne suina do ano, atras apenas de
julho, ampliando a disponibilidade no mercado
domestico.

Apesar da pressao interna, as exportacoes
mantiveram desempenho favoravel para os dois
setores. Os embarques de carne de frango
somaram 4579 mil toneladas, alta de 22,6% frente
a agosto de 2025. Na carne suina, foram
exportadas 114,6 mil toneladas, avanco de 6,6% na
comparacao anual.

sistemafaeg.com.br/senar

Para setembro, o mercado externo continua
sendo um importante suporte aos setores, enquan-
to, no mercado interno, a evolugao da demanda e o
nivel de oferta serdao fundamentais para definir o
comportamento dos pregos.

PRECO MEDIO SUINO E FRANGO VIVO EM GOIAS
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“e> Agroclimético -

Agosto intensifica o calor e a restricao hidrica em Goias

Em agosto, o clima em Goias foi marcado pela intensificagao das condi-
GOes tipicas da estagao seca, com predominio de tempo firme, baixa nebulo-
sidade, elevada insolagao e baixos indices de umidade relativa do ar, sequn-
do o CEMPA Cerrado. O més também registrou episédios de calor intenso,
com destaque para os dias 10 e 31, quando foram observadas temperaturas
excepcionalmente elevadas em diferentes regides do estado.

No campo, o tempo seco favoreceu o avango das colheitas de milho 22
safra, algodao, feijao e trigo, conforme acompanhamento da CONAB. A baixa
umidade dos graos acelerou a colheita do milho, enquanto o feijao apresen-
tou boa qualidade com as condigdes favoraveis a maturagao e secagem. No
algodao, as operagdes avangaram nas principais regides produtoras, e 0
trigo irrigado entrou nas fases de pré-colheita e colheita. Ja no hortifruti, o
calor intenso e a baixa umidade aumentaram a sensibilidade das culturas ao
estresse hidrico e térmico, exigindo maior atengao a irrigagao

Para setembro, a tendéncia indicada pelo INMET é de continuidade das
condigdes mais secas, com chuvas abaixo da média e temperaturas acima
da meédia historica. O cenario pode intensificar o déficit hidrico, principal-
mente no norte e nordeste de Goias, onde os déficits podem ultrapassar 130
mm e 0 armazenamento de agua no solo permanecer abaixo de 20% da
capacidade disponivel. Essas condigdes exigem atengao as pastagens, aos
recursos hidricos utilizados na pecuaria e as areas agricolas que ainda
dependem de irrigagao ou aguardam o retorno mais regular das chuvas para
0 estabelecimento da préxima safra.

ggi) Hortifruti - 03

Figura 1. Precipitagdo acumulada em julho.

FONTE: INMET

a 31/08/2026

Mercado de hortifruti em Goias apresenta movimentos distintos de precos em agosto

Em agosto, o mercado de hortifruti em Goids apresentou
comportamentos distintos. As cotagoes refletiram o volume oferta-
do, as condigoes climaticas e o ritmo das colheitas. A maior dispo-
nibilidade de produtos goianos pressionou alguns pregos, enquanto
a oferta restrita sustentou as cotagdes de outros itens comerciali-
zados na Ceasa-GO0.

A melancia apresentou pressao sobre os pregos em agosto,
devido ao aumento da oferta goiana. Ceres, com destaque para
Uruana, foi a principal origem destinada as Ceasas. Mesmo com
temperaturas elevadas, as cotagdes recuaram, encerrando o més
abaixo de RS 1,00/kg para o produtor, sequndo o Hortifruti/Cepea.

A batata e a cebola também foram influenciadas pelo aumento
da oferta. Goias respondeu por 9% do abastecimento de batata e
278% da comercializagao de cebola na Ceasa analisadas pela
Conab. O maior volume disponivel contribuiu para ampliar a oferta
nos mercados consumidores, aumentando a pressao sobre as
cotagoes.

No grupo das frutas, banana, laranja e mamao apresentaram
comportamentos distintos ao longo de agosto. As variagoes estive-
ram relacionadas principalmente a disponibilidade de cada produto
e as condicoes de comercializagao, resultando em movimentos
diferentes nas cotagdes ao longo do més.

Para setembro, o mercado goiano dependera da oferta, do
clima e do ritmo de comercializagao na Ceasa-GO. A melancia deve

manter oferta elevada em Goias e Tocantins, limitando a
recuperacao dos precos. Nos demais produtos, variagdes
no abastecimento poderao provocar comportamentos
distintos entre as cotagoes.

Grafico 1 — Comparagdo dos precos médios entre julho e
agosto de 2026.

Variacdo Mensal Hortifruti Goids 2026
(comparative mensal)
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Estruturacao e Sistematizacao dos Dados Econdomicos do Setor Agropecuario do Estado de Goias

SENAR Servico Nauonal de Aprendizagem Rural /AR-GO

: 62 3412-2700
www.senargo.org.br

Goias

Instituto para o Fortalecimento da Agropecuaria de Goias
62 3096-2235
www.ifag.org.br

IFAG

Instituto para o Fortalecimento Te| .
da Agropecusria de Goids
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Receitas do Campo

Pudim de Pacgoca

Romario Ferreira Cesareo Araguapaz, 2024

Ingredientes Modo de fazer
v 2 caixas de leite condensado No liquidificador, coloque o leite condensado, os
¥ 6 unidades de ovos ovos, O leite e a pagoca e bata por 5 minutos.
v 5 unidades de pacocas de amendoim Na forma do pudim, derreta o agucar e faca o
v 20 colheres de de sopa acucar caramelo. Despeje a mistura do liquidificador na
v 100 mL de agua forma e leve ao forno por aproximadamente 40
v 400 mL de leite minutos. Sirva frio.

Rendimento: 10 pedacos
Tempo de preparo: 1h

Sade pudin é wma receita de
Jamddlia gue vem dendo paddada de
geragas para getagas, para gue do
pelpetue ene woddad vidad !
tececta imeecto lembrada em fedtad
Juncnad e gue amanmod fazer nad
Jedtad da famdia, pocd godtamod
de modtar pata ad peddoad!

”
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Dica de Vé

Refresco de abacaxi com agua de coco,
hortel& e gengibre

Miranildes Garcia Teixeira de Carvalho, instrutora do Senar Goias na area de identificagao e pro-
cessamento caseiro de plantas medicinais e escritora do Livro “Plantas Medicinais — O Ouro do
Cerrado”. E, também, técnica em Enfermagem e especialista em cultivo e processamento de plan-
tas medicinais pela Universidade Federal de Lavras (UFLA).

ara refrescar o corpo nos dias
P quentes e aproveitar os nutrien-

tes das frutas e ervas, um suco
gelado é sempre uma boa op¢ao para
a hidratacao. Em Goias, a chegada da
primavera costuma trazer a combina-
cao de temperaturas elevadas e peri-
odos de baixa umidade do ar, espe-
cialmente em fases de estiagem. Para
setembro de 2026, o Instituto Nacional
de Meteorologia (Inmet) indicou tem-
peraturas médias de até 1,5 °C acima
da climatologia em grande parte de

Ingredientes

3 rodelas de abacaxi fresco
200 ml de agua de coco

5 folhas de hortela fresca

1 pedaco de gengibre fresco —aproximadamente 1a2 cm

Gelo a gosto

Agua filtrada, se necessario, para ajustar a consisténcia

Goias. O instituto mantém avisos de
baixa umidade para areas do Estado,
com indices entre 20% e 12% em algu-
mas localidades.

Nesse cenario, manter uma boa in-
gestao de liquidos é importante. E a
velha mistura da cozinha brasileira
pode ganhar um toque especial com
frutas e ervas que, além de sabor,
fornecem vitaminas, minerais e com-
postos bioativos. Uma receita simples
que junta sabor, frescor e nutrientes
importantes para os dias de calor: o

Modo de preparo

abacaxi fornece vitamina C e compos-
tos bioativos; o gengibre acrescenta
gingerol e shogaol, associados a agao
antioxidante e ao apoio a resposta
natural do organismo; a hortela traz
compostos fendlicos e oleos essen-
ciais, além daquela sensacao refres-
cante; e a agua de coco contribui para
a hidratacao e fornece eletrolitos
como potassio, magnésio e sodio.

A receita pode ser preparada e con-
sumida bem gelada, preferencial-
mente logo apos o preparo, como
opcao de bebida no café da manhg,
no lanche da tarde ou depois de uma
atividade fisica leve. Uma sugestao é
preparar uma porcao de aproximada-
mente 300 ml. Para quem transpira
muito ou pratica exercicios sob tem-
peraturas elevadas, a hidratacao deve
ser reforcada principalmente com
agua, de acordo com as necessidades
individuais.

No calor, o melhor “remédio” conti-
nua sendo prevencao: agua ao longo
do dia, alimentacgao equilibrada, fru-
tas, protecao contra o sol e atencao
aos sinais de desidratacao.

Corte o abacaxi em cubos e coloque no liquidificador.
Acrescente a agua de coco, as folhas de hortela e o
gengibre. Bata até obter uma mistura homogénea.

Adicione gelo e bata rapidamente ou coloque-o direta-

mente no copo. Prefira consumir sem coar e sem acres-

centar agucar, preservando melhor as fibras da fruta.

Atencao: E importante ter um cuidado: apesar de seus nutrientes e compostos bioativos, esse refresco nao
deve ser considerado medicamento nem substitui tratamento médico. Pessoas com doenga renal ou que preci-
sam controlar a ingestao de potassio devem conversar com um profissional de saiide antes de consumir grandes
quantidades de agua de coco.
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O SISTEMA FAEG/SENAR ESTARA NA

COM INOVACAO, CONHECIMENTO E NETWORKING, VOCE E
NOSSO CONVIDADO PARA CURTIR TODA A PROGRAMA(}AO E
VIVER O MELHOR DO AGRO!
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DE 27 A 29 DE OUTUBRO




